Conversion Engine - Meta Ads flir E-Commerce Brands - Alle Rechte vorbehalten

Fur dich, wenn dein Online-Shop von
hohen 5-stelligen oder ersten
6-stelligen Monatsumsatzen auf
mehrfach 6-stellige wachsen soll!

1. Warum du (noch) feststeckst — und nicht richtig
skalierst

Wenn du ehrlich bist:
Du machst vieles richtig. Du hast ein starkes Produkt mit Mehrwert, einen soliden Shop,
gute Bilder und Videos aber irgendwie kommst du nicht weiter.

Trotz neuer Creatives, hoherem Ad-Spend skalierst du einfach nicht richtig. Deine
Umsatze schwanken, dein ROAS fihlt sich “okay bis sehr schlecht an” an — und du bist
nicht profitabel.

Warum?

Weil du nicht weiBt, was in deiner Werbung wirklich funktioniert.
Weil du blind entscheidest, welche Kampagnen du skalierst oder stoppst.
Weil dir niemand gezeigt hat, wie du deine Daten richtig liest und interpretierst.

Die bittere Wahrheit:
Fast alle Shops machen hier denselben Fehler.
Sie verlassen sich auf Meta- oder Google-Zahlen — und glauben, das sei “die Wahrheit”.

Ist es aber nicht.
Diese Zahlen zeigen dir nur einen Bruchteil der Realitat — und sorgen dafir, dass du
Geld verbrennst, anstatt profitabel zu skalieren.

Shops, die dieses Problem geldst haben, schielRen dagegen durch die Decke:
500.000 € Monatsumsatz und mehr — einfach, weil sie endlich wissen, was funktioniert
und darauf weiter die Werbestrategie aufbauen.
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2. Was “richtiges Skalieren” wirklich bedeutet

Richtiges Skalieren bedeutet nicht, einfach mehr Budget in deine Ads zu werfen.
Richtiges Skalieren heift:

e Du weil’t genau, welche Kampagnen Neukunden bringen (nicht nur Umsatze).
e Du verstehst, welches Creative verkauft und welches nur Geld frisst.

e Du erkennst, welche Plattformen wirklich performen — Meta, Google, TikTok,
E-Mail oder etwas ganz anderes.

Wenn du dich heute nur auf Meta oder Google verlasst, spielst du Business-Roulette.

Mit modernen Tracking-Systemen (z. B. Triple Whale, Hyros, Mable, Admetrics usw.)
siehst du zum ersten Mal die wirkliche Wahrheit hinter deinen Zahlen, wenn du es richtig
aufsetzen kannst und richtig liest. Was dir leider kaum jemand zeigt:

Und plétzlich weifdt du:

"4 Wo du Budget hochdrehen kannst.
"4 Welche Kampagnen du sofort pausieren solltest.
{74 Und welche Creatives du duplizieren und skalieren kannst.

3. Die Fragen, die du dir JETZT stellen musst

Wenn du in den nachsten 4—12 Wochen wirklich wachsen willst, frag dich:

1. Welche Kampagne bringt wirklich Neukunden-Umsatz (NC-ROAS)?
2. Welche Attribution ist firr dich entscheidend — First Click oder Last Click?
3. Welches Creative verkauft, und welches verbrennt nur Budget?

4. Warum funktioniert ein Creative — und wie kannst du daraus weitere Gewinner
bauen?
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Wenn du aktuell nur auf ROAS schaust, tappst du im Dunkeln.
<~ CPA, NCV, CTR, Profit, MER, NC-ROAS - all das gehért zusammen.

Ein Beispiel:
Meta zeigt dir einen ROAS von 2,5.
Dein Tracking-Tool zeigt dir 4,2.

Ergebnis: Du hattest die Kampagne skalieren kdnnen, statt sie zu stoppen.
Das ist der Unterschied zwischen 150.000 € und 300.000 € Umsatz.

4. Wenn du das Tracking-Problem nicht 16st, wachst
du nicht — Punkt.

Ohne klares Tracking wachst du nicht kontrolliert, sondern zufillig.
Und jeder Monat, in dem du ratst, kostet dich Umsatz, Marktanteil und Profit.

Wahrend du dich noch fragst, warum dein ROAS schwankt, haben andere das Problem
l&angst geldst — und Uberholen dich.

Die Folgen:
e Du verbrennst Geld, statt es zu investieren.
e Dein Wachstum ist auf3erhalb deiner Kontrolle.

e Du verlierst Profitabilitat und Motivation.

e Und im schlimmsten Fall droht der Stillstand oder sogar Insolvenz.

Wenn du Verantwortung tragst — fur dich, dein Team oder sogar deine Familie — dann
musst du dieses Thema angehen.

Denn funktionierendes Tracking ist keine Spielerei — es ist deine Versicherung flr
Sicherheit, Wachstum und Freiheit.

Und du willst doch sicher nicht nachts wachliegen, weil du nicht weif3t, ob du morgen noch
profitabel bist, oder?
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5. Wie du endlich stabil mehrfach 6-stellig wirst

Wenn du dein Tracking im Griff hast, fangt das Spiel erst richtig an. Denn jetzt kannst du
auf Daten basierend skalieren — nicht auf Vermutungen.

Was du dafiir brauchst:

Gewinner-Creatives, die deinen ROAS stabil halten, auch bei héheren Budgets.
Eine klare Content-Strategie, die planbar Ergebnisse liefert.

Einen conversion-optimierten Shop, der jeden Klick in Umsatz verwandelt.
Und Werbetexte, die deine Zielgruppe emotional abholen und zum Kauf fihren.

>N~

Denn: Tracking ist nur die Basis. Ohne das richtige Gesamtframework bleibt Wachstum
Zufall.

6. Dein nachster Schritt

Wenn du bereit bist, das Tracking-Chaos zu beenden und kontrolliert auf mehrfach
6-stellige Umsatze zu skalieren, dann lass uns Uber deine Situation sprechen.

In einem kostenlosen Strategiegesprach zeigen wir dir:

"4 Wo du aktuell Geld verlierst.
{74 Wie du deine Zahlen richtig liest.
{74 Und wie du ein System aufbaust, mit dem du profitabel skalierst.

<~ Buche jetzt dein kostenloses Erstgesprach:
https://calendly.com/engindiren/erstgespraech

Wenn du es nicht tust, wird es jemand anderes tun — und du wirst zusehen, wie deine
Konkurrenz dir davonrennt.

Fazit

Ohne klares Tracking ist Skalierung Zufall. Mit dem richtigen System ist sie Planbarkeit,
Kontrolle und Freiheit.

Jetzt liegt's an dir: Willst du weiter im Dunkeln tappen — oder endlich wissen, was dein
Wachstum wirklich antreibt?

¢~ Hier kostenlos eintragen und beraten lassen.
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