
Case Study Jule Schwäbe
Wie Jule innerhalb von 6 Monaten ihren Umsatz von
300.000€ auf 600.000€ verdoppelt hat...
Eine Case Study von skalieren.com
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Jule Schwäbe im Überblick

Als Jule zu uns kam hat sie 100% ihres

Umsatzes über Instagram gemacht. Ihr

Unternehmen verkauft Fitness

Coachings per “Instagram Direkt

Message” an ihre Follower. Ihr Umsatz

betrug ca. 300.000€ pro Jahr.

Herausforderungen Ziel:
Den bestehenden Funnel optimieren,

um mehr Umsatz zu erzielen

Einen Meta AD-Funnel aufbauen, der

zusätzlichen Umsatz per Meta added

Langfristig sind über 1.000.000€

Umsatz angepeilt

Wir haben die Positionierung des Produktes von Jule ein wenig

angepasst, um eine höhere Nachfrage zu erzielen.

Markt Positionierung

Wir konnten durch die richtigen Preis-Maßnahmen den Life-Time-

Value pro Kunde fast verdoppeln und die Menge des Cashs in der

ersten Zahlung, erhöhen.

Pricing

Unsere angewandten Strategien

Gebuchter Umsatz

Wir konnten durch unsere Arbeit innerhalb von 6 Monaten den gebuchten Umsatz

von Jule verdoppeln. Im Jahr 2025 ist die Projektion, dass sie die 1.000.000€ an

gebuchten Umsatz knacken wird. 

Wir haben einen Meta-AD Funnel aufgebaut, der bereits in den ersten

30 Tagen profitbel über 10.000€ an gebuchtem Umsatz generierte.

Zusätzlicher Vertriebskanal

Wenn du skalieren willst, klicke hier: www.skalieren.com
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Wir haben eine individuell angefertige Umfrage an alle bestehenden Kunden von Jule

rausgeschickt. Dort sind Fragen enthalten wie:

Was ist dein Ziel mit Jule’s Coaching?

Warum hast du dich damals beworben?

Was sind die Herausforderunge, die dich damals nicht haben schlafen lassen?

Was hast du dir von diesem Coaching erhofft?

Nachdem wir diese erhalten haben, konnten wir uns anschauen, welche Kundensegmente sich

innerhalb der Kundenbasis von Jule befanden. Es gab zwei, die heraustachen. 

Frauen im Alter von 20-35, die zum Ziel hatten einen muskulösen und atlethischen Körper

aufzubauen

1.

Mütter im Alter von 40-50, die generell einfach nur wieder besser aussehen wollten2.

Während Jule vorher oft sehr allgemeine Call To Actions machte, konnten wir auf Basis der

Antworten der Zielgruppe, wir fokussieren uns hier auf Zielgruppe 1, einen ansprechenden

Angebotssatz formulieren. Dieser sieht so aus:

Marktpositionierung
Die meisten Klienten, die zu uns kommen, haben eine schwache Marktpositionierung. Unsere

erste Aufgabe ist es deshalb die bestehende Zielgruppe zu analysieren und zu schauen, wo

Optimierungen erzielt werden können. Viele Unternehmen scheitern mit ihrem Versuch

Werbeanzeigen zu schalten, einfach, weil sie ihre Zielgruppe nicht gut genug kennen und ihr

Angebot nicht wie die Faust aufs Auge passt.

Unsere Maßnahmen

Wenn du skalieren willst, klicke hier: www.skalieren.com
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Das richtige Pricing ist Gold wert
Ist der Preis zu gering, können wir über Werbeanzeigen keine Produkte verkaufen, da die Marge

nicht hoch genug ist und sich das Ganze mit der Customer Aquisition Cost

(Kundenakquirierungskosten) nicht rentiert. Wir empfehlen mindestens einen Preis von über

3.000€ bei High Ticket Offen, und das ist bereits das untere Ende. Dieser Preis kann über

mehrere Raten gezahlt werden, es muss jedoch die Möglichkeit von Sofortzahlung des

Gesamtpreises geben. Das hat den einfachen Grund, dass das Cash Collected (das Cash,

welches innerhalb der ersten Zahlung eingeht) innerhalb von 7-30 Tagen direkt alle Kosten

abdecken kann, um nicht in Cash-Flow Probleme zu geraten. Wir berechnen deswegen immer

zwei Kennzahlen:

LTV: CAC via ADs -> Life Time Value eines Kunden / Customer Aquisition Cost über Ads

-> Wir schauen uns hier an, wie viel Geld uns ein Kunden in seinem gesamten Laufzeit bringt,

nachdem wir alle Kosten für die Neukundengewinnung aufgebracht haben. Dieser Faktor sollte

idealerweise über 5 liegen. Je höher desto besser.

ROAs aufs Cash -> Cash Collected / Customer Aquisition Cost über Ads

-> Wir schauen uns an, wie viel Geld wir direkt am Anfang des Funnels machen. Hier peilen wir

einen Faktor von min. 1 an. Bedeutet: Wir wollen min. alle Kosten bereits am Anfang gedeckt

haben.

Jules Beispiel
In Jules Fall haben wir die Preise von 2.400€ für 12 Monate Fitness Coaching auf über 3.600€

für 12 Monate Fitness Coaching angehoben. Kunden haben zudem die Möglichkeit den

gesamten Betrag auf einmal zu zahlen und sparen sich damit 600€. Damit stellen wir sicher,

dass wir profitabel unterwegs sind auf Ads. Die Closing Rate weiterhin zwischen 40-50%

geblieben, was zeigt, dass wir keine Kunden dadurch verloren haben. Das besondere an

Preiserhöhungen: Alle Kosten bleiben in der Regel gleich. Demnach: der gesamte Teil der

Preiserhöhung ist reiner Profit.

Simple Beispielrechnung vor der

Preiserhöhung

 2.400€ Umsatz

– 500€ Marketing Kosten

– 456€ UST (19% UST)

– 250€ Service Kosten

– 240€ Sales Kosten (10% Provision)

---

+ 954€ Profit

Simple Beispielrechnung nach der

Preiserhöhung

 3.600€ Umsatz

– 684€ UST (19% UST)

– 500€ Marketing Kosten

– 250€ Service Kosten

– 360€ Sales Kosten (10% Provision)

---

+ 1806€ Profit (+90%!)

Mit einer 1.200€ Preiserhöhung haben wir den Profit um 90% steigern können. Es gehen von

den 1.200€ Preiserhöhungen 852€ direkt auf Jules Bankkonto (vor Steuern). Deswegen sind

Preiserhöhungen ein sehr mächtiges Tool...
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Der AD-Funnel im Überblick
Um einen erfolgreichen Vertriebskanal über Meta Werbeanzeigen aufzubauen, mussten wir Jule

eine neue Landingpage gestalten. Diese Landingpage hat verschiedene Elemente, die wir auf

allen Landingpages nutzen. 

Das Offer

Wie im Teil “Marktpositionierung” beschrieben, ist dies ein zentrales Element für die

Angebotsformulierung Sobald das sitzt, ist auch der Header leicht zu entwerfen. Der Header

hier enthält bewusst kein Video, sondern ein Bild von Jule, welches für die Zielgruppe passend

den erstrebenswerten “Körper” zeigt und gleichzeitig direkter Nachweis für ihre eigenen

Resultate ist. 

Das Why

Wir arbeiten gerne mit einem sogenannten “Why”. Eine Story gefüllt mit Value, die den

Besucher abholt und deutlich macht, warum wir machen, was wir machen. Stories verkaufen,

seit Jahrtausenden. 

Wenn du skalieren willst, klicke hier: www.skalieren.com

Copyright skalieren.com - Ares GmbH Seite 4

https://www.skalieren.com/agency/?utm_source=casestudy_jule


Was ist drin?
Es folgt ein Part, indem wir für den Besucher einfach erklären, was drin ist. Diese Punkte sind

sorgfältig in Relation zu den Schmerzpunkten und Wünschen der Zielgruppe gesetzt. Jeder der

“Lösungen” soll die Probleme lösen, die die Zielgruppe gerade akut hat.

Wenn du skalieren willst, klicke hier: www.skalieren.com
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Die Zukunft malen
Folgend malen wir kurz die Zukunft mit den größten Wünschen, die die Zielgruppe hat. Kurz und

prägnant auf die drei stärksten Wünsche bezogen. In diesem Fall sind es:

Einen athletischen und muskulösen Körper aufbauen1.

Sorgenfrei und uneingeschränkt essen2.

Selbstbewusst in den Spiegel schauen3.

Jeden dieser Punkte untermalen wir zudem mit einem passenden Bild.

Wenn du skalieren willst, klicke hier: www.skalieren.com
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Proof ist King
Im Internet ist die Skepsis hoch. Ganz nach dem Motto “Show, don’t tell!” veruschen wir soviele

Ergebnisse wie möglich zu zeigen (!). Ja, zeigen. Bilder sagen mehr als tausend Worte. Je nach

Branche und Nische sind andere Nachweise notwendig. Im Fitness ist es einfach mit

Vorher/Nachher-Bildern getan. Je mehr, desto besser. Wir möchten alle Besuchern der Seite

zeigen “Hey, das haben so viele vor dir geschafft, das kriegst du auch hin”. Zudem wird dem

Besucher dadurch gleichzeitig unbewusst mitgeteilt, dass wir wissen wovon wir sprechen und

sie uns vertrauen können. 

Je besser und glaubwürdiger deine Ergebnisse sind, desto einfacher wird es für dich das ganze

zu verkaufen.
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Das Ende eines AD-Funnels
Zum Abschluss der Seite positionieren wir noch einmal die Person als absolute Expertin, in

diesem Fall Jule, mit Hard Facts wie IFBB Bikini Pro. Dinge, die sie besonders machen. Zudem

gehen wir noch einmal auf die häufigsten Fragen der Zielgruppe ein, auch hier wieder - Die

Interaktion mit der Zielgruppe ist entscheidend, um zu verstehen, was für Fragen sie wirklich

haben und wo wir sie abholen können. 

Gegen Ende gibt es noch einen letzten Call To Action, um die Seite abzurunden.

Wenn du skalieren willst, klicke hier: www.skalieren.com

Copyright skalieren.com - Ares GmbH Seite 8

https://www.skalieren.com/agency/?utm_source=casestudy_jule


Doch was hat es gebracht?

In 70 Tagen konnten wir für Jule 350 Leads generieren, die uns im Schnitt nur 14€ gekostet

haben. Wir unterstützen Jule aktuell dabei ihr Team zu vergrößern, da sie bei weitem nicht das

volle Potenzial aus den Ads ausschöpfen kann. Viele AD-Leads bleiben unbearbeitet und damit

auch massig Umsatz liegen. Wir empfehlen unseren Klienten deswegen immer ausreichend

Kapazitäten zur Verfügung zu haben, um die AD-Leads sauber abarbeiten zu können.

350 Leads ⌀ 14€ pro Lead

Wir bauen dir in 7 Tagen einen
funktionierenden Online Marketing
Funnel per Werbeanzeigen auf, mit

dem du jeden Tag automatisiert
Neukunden gewinnst...

Ein System, welches dir so viele Leads generiert, dass dein größtes Problem sein wird,

alle abgearbeitet zu bekommen. Ergebnisse GARANTIERT

(by the way: Das ist ein älterer Screenshot, der zeigt, wie wir über
48.531 Leads für unsere eigene hochpreisige Dienstleistung

generiert haben)

Wenn du skalieren willst, klicke hier: www.skalieren.com
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Keine Ahnung (und kein Bock) den
ganzen Werbeanzeigen Shit selbst

zu lernen?
Innerhalb von 7 Tagen zu deinem profitablen Online Marketing Funnel via
Werbeanzeigen
Wir erstellen dir innerhalb von 7 Tagen einen auf dich zugeschnittenen Funnel und
managen ihn per ADs, so dass du in den ersten 7 Tagen bereits Leads in Kunden
verwandeln kannst

Wir haben die Arbeit bereits für dich gemacht
Egal was du brauchst, wir haben es für dich. Sales Skripte, fertige Ads, E-Mails und
mehr. Alles was du machen musst: Du nimmst unsere Templates und lehnst dich
zurück. Du wirst dir fast schon doof vorkommen, wie einfach das Geld machen wirst...

Wir kümmern uns um deine Facebook Werbeanzeigen
Unser Marketing Team, welches schon Millionen von Euros profitabel in
Werbeanzeigen gesteckt hat, kümmert sich um deine ADs. Du kannst dich
zurücklehnen, ins Gym gehen oder dich anderen Umsatztreibenden Aktivitäten
widmen.

Sofortige Wins
Unser System ist läuft auf hochpotenten Steroiden, welche dir innerhalb von wenigen
Wochen (ja manchmal Tagen!) erste Ergebnisse liefert, die dich schockiert fragen
lassen: "Was zum Teufel hab ich eigentlich die ganze Zeit gemacht?!"

ACHTUNG: Folgende Dinge müssen gegeben
sein, damit eine Zusammenarbeit Sinn macht

Min. 500.000€
Jahresumsatz

Online Produkt mit einem
Price Point über 3.000€

Das hat den einfachen Grund, dass
unsere hochpotenten Funnel ihr
Potenzial kaum entfalten können,

wenn nicht die ganzen Basics
sauber stehen.

Ein Funnel über ADs lohnt sich mit
unserem System kaum, wenn ein
Kunde bei dir über seine Laufzeit

weniger als 3.000€ wert ist. 

Erfolgsgarantien geben wir nur an Unternehmen, die alle Bedingungen erfüllen. Dein
Unternehmen muss ein bestehendes Online Produkt nun auf Ads verkaufen wollen, welches
min. 3.000€ kostet und dein Unternehmen ist min. 500.000€ an Jahresumsatz groß.

Wenn du skalieren willst, klicke hier: www.skalieren.com
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Über skalieren.com

Wir haben mit unserer ersten Firma Erschaffe dich neu mittlerweile profitabel über
1.000.000€ für Meta-ADs ausgegeben und sind einer der größten und erfolgeichsten
Spender im DACH-Raum (laut Meta)

Wir erzielen im Schnitt über 4.000.000€ Auftragsvolumen pro Jahr mit unserer Firma
Erschaffe dich neu und wissen das ein oder andere über Lead-Generierung und Verkauf.

Wenn du skalieren willst, klicke hier: www.skalieren.com
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Über Deniz, Gründer von skalieren.com

www.skalieren.com

Deniz hat mit Erschaffe dich neu mittlerweile:
...über 10.000.000€ an Cash umgesetzt.

...500.000+ Abonnenten generiert
...100.000.000 Impressionen mit seinen Ads erzielt

...eines der größten Online Unternehmen seiner Branche aufgebaut

Heute ist er bei Erschaffe dich neu nur noch beratend aktiv, fokussiert sich vollständig auf
skalieren.com. Unsere Vision: Grow the world. Unsere Mission: Wir sind bis 2050 die #1 Anlaufstelle
für Unternehmenswachstum im DACH-Raum.

Wir unterstützen und beraten kleine und mittelständige Unternehmen in ihrem Vorhaben zu wachsen.
Dies tun wir besonders durch unseren Fokus auf Online Marketing und Sales und unsere persönliche
Betreeung.
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