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Jeder kennt das. Man sucht nach einem
Produkt und landet auf einer Webseite, die
aber irgendwie nicht ansprechend ist. Man
sucht weiter und weiter und weiter.

Was genau macht eine gute Webseite aber
nun aus, die potentielle Kunden sofort
fesselt?

Was macht eine gute
Webseite aus?

Webseitenoptimierung Farkas

https://verkaufsoptimierung-farkas.onepage.me/


Welche Vorteile hat der Kunde konkret von
Deinem Produkt? 

Damit ist nicht gemeint, wieviel Watt z.B. der
Staubsauger hat, sondern, dass er den
gesamten Schmutz bei nur einem Durchgang
aufsaugt.

Der Vorteil der hohen Wattzahl ist also
Zeitersparnis!

Vorteilskommunikation
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Vertrauen aufbauen

Als soziales Wesen vertrauen wir der
Meinung anderer. Baue also
Vertrauen auf zu Dir und Deinem
Produkt indem Du zufriedene Kunden
zeigst. Bilde Bewertungen ab, wie
z.B. Google-Bewertungen. Füge
Fallstudien hinzu. 

Damit sieht Dein potentieller Kunde,
dass Du gute Arbeit leistest.
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Der Kunde ist bereit zu kaufen, aber
irgendwie zweifelt er noch. 

Füge einen klaren und eindeutigen CTA-
Button ein. “Frage jetzt an” oder “Jetzt
bestellen” oder “Angebot einholen”. 

Verzichte auf schwammige Formulierungen,
wie “erfahre mehr darüber”.

Starker Call-to-Action
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Verkaufspsychologie
ist der Schlüssel

Willst Du ganz bewusst
Verkaufspsychologie auf Deiner
Webseite einsetzen? Wenn ja, dann
melde Dich bei mir und ich zeige Dir,
wie Du langfristig Deine Verkäufe
steigerst und Deine Kunden besser
ansprichst. 

Zusammen heben wir Deine
Webseite auf ein neues Level. 

Für Dich und Deine Kunden.
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