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Verlieren Sie täglich Kunden an die Konkurrenz,
weil Sie online nicht gefunden werden?

Entdecken Sie, wie Sie 2025 sichtbar werden und
konstant neue Anfragen generieren!



01 Fehler #1: Sie wissen nicht, wer
Ihre Kunden sind

02 Fehler #2: Sie verlassen sich auf
Social Media

03 Fehler #3: Sie posten ohne Plan

04 Fehler #4: Ihre Website wird nicht
gefunden

05 Fehler #5: Sie nutzen keine
lokalen Suchanfragen

06 Fehler #6: Sie messen keine
Ergebnisse

07 Fehler #7: Sie warten zu lange

Inhaltsangabe

Lassen Sie uns gemeinsam dafür sorgen, dass
Sie 2025 nicht länger unsichtbar sind!



Einleitung

Unsichtbar? Das kostet Sie täglich
Kunden und Umsatz!

In einer überfüllten digitalen Welt reicht es längst nicht
mehr aus, einfach nur präsent zu sein.
Fakt ist: Ohne gezielte Maßnahmen bleiben Sie online
unsichtbar – und Ihre Kunden landen bei der
Konkurrenz.
Erfahren Sie die 7 häufigsten Fehler, die Ihr
Unternehmen unsichtbar machen, und wie Sie es
schaffen, sichtbar zu werden, bevor es zu spät ist.
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Fehler #1: Sie wissen nicht,
wer Ihre Kunden sind

🎯 Problem:
Viele Unternehmen versuchen, alle anzusprechen
– und erreichen dabei niemanden.

❌ Folge:
Ihre Botschaft verpufft im digitalen Rauschen.
Kunden suchen Lösungen, aber nicht bei Ihnen.

✅ Lösung:
Definieren Sie genau, wen Sie erreichen wollen.
Wer Ihre Zielgruppe klar kennt, wird online sichtbar
– und gewinnt Kunden!



Fehler #2: Sie verlassen sich
auf Social Media

🎯 Problem:
68 % der Kunden beginnen ihre Suche bei Google
– nicht auf Social Media. Trotzdem setzen viele
Unternehmen ausschließlich auf Posts und Stories.

❌ Folge:
Sie verschwenden Zeit mit Likes und
Kommentaren, während Ihre Konkurrenz dort
gefunden wird, wo die Kunden aktiv suchen.

✅ Lösung:
Setzen Sie auf Suchmaschinenoptimierung (SEO)
und gezielte Kampagnen, um sichtbar zu werden,
bevor Ihre Kunden zur Konkurrenz gehen.



Fehler #3: Sie posten ohne
Plan

🎯 Problem:
Wahllose Inhalte ohne klaren Content-Plan
bringen keine neuen Anfragen.

❌ Folge:
Ihre Posts gehen in der Masse unter, und Ihre
Zielgruppe scrollt weiter – zu Wettbewerbern mit
einer klaren Botschaft.

✅ Lösung:
Erstellen Sie einen strategischen Content-Plan, der
Ihre Zielgruppe anspricht und Ihnen planbare
Anfragen bringt.



Fehler #4: Ihre Website
wird nicht gefunden

🎯 Problem:
Eine schöne Website reicht nicht – sie muss auch
sichtbar sein.

❌ Folge:
Wenn Ihre Website nicht bei Google auftaucht,
existieren Sie für Ihre potenziellen Kunden einfach
nicht.

✅ Lösung:
Optimieren Sie Ihre Website für Suchmaschinen
(SEO), damit Kunden genau Sie finden, wenn sie
nach Lösungen suchen.



Fehler #5: Sie nutzen keine
lokalen Suchanfragen

🎯 Problem:
46 % aller Suchanfragen haben einen lokalen
Bezug – doch viele Unternehmen ignorieren das.

❌ Folge:
Potenzielle Kunden in Ihrer Region finden Ihre
Konkurrenz – nicht Sie.

✅ Lösung:
Nutzen Sie lokale Suchanfragen und Google My
Business, um vor Ort sichtbar zu sein und neue
Kunden zu gewinnen.



Fehler #6: Sie messen keine
Ergebnisse

🎯 Problem:
Viele Unternehmen wissen nicht, welche
Maßnahmen tatsächlich funktionieren.

❌ Folge:
Sie verschwenden Zeit, Geld und Energie für
Maßnahmen, die keinen Effekt haben.

✅ Lösung:
Messen Sie Ihre Erfolge mit Tools wie Google
Analytics und passen Sie Ihre Strategie
kontinuierlich an, um maximale Sichtbarkeit zu
erreichen.



🎯 Problem:
Viele Unternehmen denken, sie haben noch Zeit –
aber die Konkurrenz schläft nicht.

❌ Folge:
Während Sie zögern, holen sich Ihre
Wettbewerber jeden Tag neue Kunden – die
eigentlich Ihre sein sollten.

✅ Lösung:
Handeln Sie jetzt! Sichtbarkeit braucht Zeit – je
früher Sie starten, desto schneller werden Sie
gefunden.

Fehler #7: Sie warten zu
lange



Bleiben Sie nicht länger unsichtbar. Jedes
Unternehmen kann online sichtbar werden –
wenn die richtigen Maßnahmen ergriffen
werden.

Lassen Sie uns gemeinsam Ihre Sichtbarkeit
steigern. Vereinbaren Sie jetzt ein kostenloses
Erstgespräch um Neukunden zu gewinnen.

Vermeiden Sie diese Fehler – und machen
Sie Ihr Unternehmen 2025 sichtbar!
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