CREATE BUILD GROW SCALE

Finde deine Idee Starte dein Steigere deine Skaliere dein
Online-Business Umsétze Unternehmen

VORBEREITUNG
AUF DEINEN
STRATEGIE-CALL

Inhalt
Dies ist dein persénliches Hilfsdokument,
um dich optimal auf das Strategiegespréch
] ) . vorzubereiten.
——> Dein Strategiegesprich
Im Gesprach werden wir deine aktuelle
Situation analysieren und gemeinsam
herausfinden, wie du deine Ziele

; Was dich erwartet erfolgreich erreichen kannst.

Ganz gleich, ob du gerade erst am Anfang

stehst, eine Idee ohne Plan hast oder dein
> Erfolgsstorys unserer Kunden  bereits bestehendes Business durch

strategische Optimierungen

voranbringen willst.

Also, lass uns direkt eintauchen!
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EXPERTEN Online.Business ayfbauen. das
ihnen die finanzielle und ortliche
Freiheit schenkt, die sie sich

wiinschen.
Notiere dir dazu 1. Was ist dein aktuelles Ziel, das du mit einem eigenen
vorbereitend auf Business verfolgst/verfolgen méchtest?
unseren Call
stichpunktartig

deine Antworten
auf folgende
Fragen:

2. Warum hast du das in Frage 1 genannte Ziel noch nicht
erreicht?

3. Welchen konkreten Mehrwert soll dein Business fiir dein
personliches Leben bieten?

4. Was ist derzeit deine grof3te Herausforderung?

5. Welche Schritte fallen dir ein, um dein Business gezielter ins
Rollen zu bringen?




WAS DU YON
UNSEREM .
STRATGIEGESPRACH
ERWARTEN KANNST

Ziel 1: Analyse deiner aktuellen Situation:
Ziel ist es, ein umfassendes Bild & klares
Verstandnis iiber deine aktuelle
geschéftliche und persénliche Situation

Zu gewinnen.

Ziel 2: Identifizierung von Lésungsansatzen:
Gemeinsam schauen wir uns die Optionen &
potenzielle MaBhnahmen an, die notwendig sind,
um dich n&her an dein Ziel zu bringen.

Ziel 3: Kldrung des weiteren Vorgehens:
Ziel ist es, am Ende des Gespriachs eine
klare Entscheidung dariiber zu treffen, ob
und auf welche Weise eine gemeinsame
Zusammenarbeit sinnvoll wire, um deine
Ziele umzusetzen.

WAS PASSIERT JETZT?

In dem Call werden wir zusammen
deine Situation analysieren &
schauen, ob und wie wir dir helfen
konnen.

WICHTIG:

- Dieses Gespréch bietet dir die
einmalige Gelegenheit, direkt mit
einem der Experten von
Lovelifepassport iiber dein eigenes
Business zu sprechen.

- Bitte beachte, dass dein Kontakt aus
unserem Strategieportal entfernt wird,
wenn der Anru?nichT entgegenge-
nommen wird. Stelle daher sicher,
dass du dir rechtzeitig eine
Erinnerung fiir deinen Termin setzt
oder ihn friihzeitig verschiebst.

- Wir rufen dich zu deinem
ausgewahlten Zeitpunkt auf deinem
Handy an. Versucﬁe also, dich in
einem ruhigen Raum aufzuhalten, in
dem du ungestért sprechen kannst.
Halte zudem am besten Stift & Papier
bereit, um dir wihrenddessen
entsprechende Notizen zu machen.

—>  Sobald dein ausgewihlter Termin eintritt, melden wir uns
telefonisch bei dir. Das kostenlose Erstgespriach dauert in der

Regel ca. 15 Minuten.

—>  Wir sprechen mit dir iiber deine individuelle Situation und die
Méglichkeiten, die dir offenstehen, um dich und dein Business
weiter voranzubringen — unabhéngig davon, wo du dich gerade
auf deiner Reise befindest.

—>  Sollten wir in dem Gesprich feststellen, dass eine Zusamme-
narbeit von beiden Seiten aus in Frage kommt, vereinbaren wir
gerne einen weiteren Call mit dir, in dem es darum gehen wird,
den Startschuss zu legen & deinen Plan gemeinsam in die Tat

umzusetzen.

Also: Freu dich auf deinen Strategie-Call mit unserem Experten und hol das Beste dabei raus!

See you soon!

Dein Lovelifepassport Team



ERFOLGSSTORYS
UNSERER KUNDEN

100.000€ Auftrige: Mehr Umsatz durch A
Sichtbarkeit - Danutas Erfolgsstory |

Ausgangslage

X Danuta wollte ihr bereits funktionierendes, netzwerkbasiertes Coaching-Business auf

ein skalierbares, automaltisiertes Modell umstellen.

7 Ihr Erfolg war stark an ihre persénliche Zeit gebunden, was ihre Unabhéngigkeit und

Vision einschrankte.

Ergebnis mit Lovelifepassport:

Innerhalb von nur zwei Wochen nach Implementierung der Sirategien erzielte sie
6.000 € Umsatz, mit zusétzlichem Umsatz von 100.000 € durch wiederkehrende

Kunden.

Ihr Funnel lauft erfolgreich, und sie zieht durch ihre Erfolge auch Anfragen von

groBen Unternehmen an, wihrend sie an ihrem ersten Online-Kurs arbeitet

&% INNER CIRCLE

-

“Meilenweit Voraus™: Wie Natalie & Lukas
mit monatlichen Gewinnen von 19.000€
ortsunabhingig wurden

Ausgangslage

-

Natalie und Lukas griindeten , Meilenweit Woraus”, um Menschen dabei zu helfen,
ihr Geld cleverer auszugeben und giinstiger und dennoch komfortabler zu reisen.

#  Schwierigkeiten beim Aufbau einer aktiven Community und der Entwicklung

effektiver Marketingstrategien.

. Mangel an konkretem Expertenfeedback und Anleitung zur Produktoptimierung.

Ergebnis mit Lovelifepassport:

Maenatlicher Umsatz auf 19.000€ gesleigert und insgesamt iiber 80.000€ in é

Monaten generiert.

g | 1
‘l’ ) E ’ Aufbau einer engagierten Community und Efablierung als Experten im Bereich

Reiseoptimierung.

INNER CIRCLE s

Weitere Erfolgsstories findest du hier.


http://www.lovelifepassport.com/kundenergebnisse

