i 2 LEITFADEN FUR ETABLIERTE PRAXEN
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PLANBAR MEHR PREMIUMPATIENTEN

Das neue System, mit dem
ambitionierte Praxen
planbar mehr
Premiumpatienten
gewinnen.

Trotz wirtschaftlicher Unsicherheit, lauter werdender Konkurrenz und zogerlicher
Patienten — und ohne sich an leere Versprechen zu binden.

Von Aurel . ]
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Nehmen Sie sich zehn Minuten. Auf den ndchsten Seiten zeige ich Innen offen, wie unser System

funktioniert — anhand einer echten Praxis, mit echten Ergebnissen. Kein Verkaufsgesprach, sondern
eine Grundlage fur Inre eigene Entscheidung.
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—— WER WIR SIND

Hallo, ich bin Aurel.

Mit der AUD Media GmbH arbeite ich ausschliefslich mit
etablierten Praxen mit klarem Schwerpunkt.

Meine Uberzeugung ist einfach: Die besten und ambitioniertesten Praxen sollten auch die besten
Patienten gewinnen. Nicht die mit dem lautesten Marketing. Nicht die mit dem niedrigsten Preis.

Sondern die mit der héchsten Qualitat.

Genau daflr sorge ich — und zwar planbar. Auch dann, wenn die Konkurrenz lauter wird,
Marktschreier den Ton angeben und die Wirtschaft schwankt.

Was Sie hier nicht finden: leere Versprechen. Was Sie finden: ein System, das wir an echten Praxen

belegen kdnnen — und das wir Ihnen auf den folgenden Seiten offen zeigen.

VERTRAUT VON DEN BESTEN & AMBITIONIERTESTEN KOLLEGEN & KOLLEGINNEN
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—— ERGEBNISSE

Ergebnisse, die fir sich sprechen

Ein Auszug aus der Zusammenarbeit mit Praxisinhabern. Kein Zufall, kein GlUck —

sondern ein System.

— ERGEBNIS — ERGEBNIS

Bo Institut Dr. Simon Haug

Regional Nr. 1 fiir Premium-Asthetik & Regional Nr. 1 Anlaufstelle an seinen 3
Lidstraffung Standorten

Thia

=—= ERGEBNIS === ERGEBNIS

Dr. Kanes Dr. Roth

30 % mehr OPs fiir Brust-OP & Von 8 bis 18 Uhr ausgebucht mit
Bodycontouring Premiumpatienten

Weitere Referenzen & Kundenvideos: www.aud-media.com
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—— DIE AUSGANGSLAGE

Die Herausforderungen etablierter
Praxen

Diese Praxisinhaber standen vor denselben HUrden wie viele andere. Vielleicht kommt
Ihnen das eine oder andere bekannt vor:

e DerMarkt wird lauter — und die eigene Qualitat geht darin unter.
Ketten, Billiganbieter und Auslandskliniken kaufen sich Aufmerksamkeit. Selbst hervorragende Praxen wirken
plotzlich austauschbar — und der Patient entscheidet nach dem Preis.

e MehrWerbung, mehr Aufwand — und trotzdem keine planbaren Ergebnisse.
Google Ads, neue Website, Social Media, SEO. Mal kommt etwas, mal nichts. Was fehlt, ist Verlasslichkeit.

e Die falschen Patienten kosten Zeit, Nerven und Marge.
Statt Wunschpatienten kommen Preisverhandler und Terminabsager. Mehr Anfragen — aber die falschen.

e Diewirtschaftliche Lage macht Patienten zégerlicher.
Premiumbehandlungen werden aufgeschoben und dreimal Uberlegt. Wer jetzt kein Vertrauen aufbaut, verliert den
Patienten an die Unsicherheit.

Nicht immer gewinnt die beste Praxis.

Oft ist die Praxis mit weniger Erfahrung ausgebucht, wahrend nebenan der bessere Arzt wartet. Nicht wegen
der Qualitdt — sondern weil etwas anderes Uber Wachstum entscheidet.
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— WARUM ES FUNKTIONIERT

Warum dieser Ansatz funktioniert — und
klassisches Marketing scheitert

KLASSISCHES MARKETING UNSER ANSATZ

Jagt Anfragen. Baut Vertrauen.

Es will genau dann sichtbar sein, wenn der Ihre Wunschpatienten kennen Sie bereits und
Patient bereits vergleicht und nach Preis vertrauen Innen, lange bevor sie Uberhaupt einen

entscheidet. Dann sind Sie eine Option unter Arzt suchen. Entstenht der Bedarf, sind Sie die
vielen. vertraute Wanhl.

Die meisten Praxen kdmpfen im lautesten Moment um Aufmerksamkeit. Wir drehen das um — und
sorgen dafur, dass Sie langst présent sind, bevor der Wettbewerb Uberhaupt beginnt.

Am einfachsten zeige ich Innen das an einem echten Beispiel: Dr. Haug arbeitet seit drei Jahren mit
uns zusammen — heute ist er mit drei Standorten die erste Anlaufstelle fUr seine Schwerpunkte. Auf
den nachsten Seiten sehen Sie Schritt fUr Schritt, wie wir vorgegangen sind.
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—— DAS SYSTEM - FALLBEISPIEL DR. HAUG

SCHRITT 01

Bekannt und vertraut werden,
bevor der Patient uberhaupt sucht.

Jedes Quartal produzieren wir fur ihn dutzende kurze Videos — unterhaltsam und zugleich
aufklarend. Die Art von Inhalten, die tatsachlich angeschaut statt weggescrollt wird. Sie laufen
wdchentlich auf Instagram, TikTok und Facebook.

DER Seine Wunschpatienten kennen inn I&ngst, bevor sie Uberhaupt einen Arzt brauchen.
EFFEKT Entsteht der Bedarf, ist er nicht eine Option unter vielen — er ist die vertraute Wahl.
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—— DAS SYSTEM - FALLBEISPIEL DR. HAUG

2 SCHRITT 02
Gezielt die richtigen Menschen
erreichen — genau in seiner Region.

Parallel schalten wir gezielte Werbung Gber mehrere Kanale — und spielen die Videos, die am

besten funktionieren, exakt seinen Wunschpatienten im Einzugsgebiet aus.

Diese Werbung fuhrt nicht auf eine Uberladene Website, sondern auf eine eigens gebaute Landing

Page, die fUr genau diese Zielgruppe optimiert ist.

DER Keine Reichweite, die bei den Falschen verpufft. Die Anzeige sehen genau die
EFFEKT Menschen, die als Patienten infrage kommen — und in der Nahe sind. Die Landing Page

verwandelt diese Aufmerksamkeit anschlieBend in Termine.
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— GEO-TARGETING Anzeigen exaktim Einzugsgebiet der Praxis ausgespielt
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—— DAS SYSTEM - FALLBEISPIEL DR. HAUG

O 3 Prasent bleiben, bis aus Interesse
eine Entscheidung wird.

Wer einmal mit den Videos, der Werbung oder der Website interagiert hat, wird gezielt
,gespeichert” und immer wieder passend angesprochen — im Fachjargon: eine Retargeting-

Kampagne.
DER Wahrend andere Praxen nach einem einzigen Kontakt vergessen werden, bleibt Dr. Haug
EFFEKT prasent — bis er sich fir den Patienten wie die offensichtliche, vertraute Wahl anfunlt.

Der Hintergrund: Kaum jemand entscheidet sich beim ersten Kontakt. Vertrauen
entsteht durch Wiederholung.

— RETARGETING Interessenten werden immer wieder passend angesprochen

Ich hatte schon lange uberlegt, mich zum Thema X behandeln
zu lassen. Ich habe Sie in den letzten Wochen so oft gesehen —
und dachte mir: Es ist Zeit, mich bei Ihnen zu melden.

— Ein Satz, den Praxisinhaber, die mit uns arbeiten, immer wieder von ihren Patienten horen.
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—— DER KERN

Drei Bausteine, die ineinandergreifen.

Fraher da sein, die Richtigen erreichen, prasent bleiben. Zusammen ergeben sie
einen Vorsprung, den Reichweite allein nie erzeugt.

”~ ™~ ”~ - ”~ Y
Friher dasein Die Richtigen erreichen Présent bleiben
Bekannt & vertraut, bevor gesucht Gezielt in der eigenen Region Bis aus Interesse Entscheidung
wird wird

DAS ERGEBNIS

Vertrauensvorsprung

Genau dieser Vorsprung ist der Grund, warum Dr. Haug heute mit seinen drei Standorten die
Nummer 11in seiner Region ist. Nicht, weil er am lautesten wirbt — sondern weil er bereits vertraut

ist, wenn die Entscheidung fallt.
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—— WEITERE ERGEBNISSE

Und es funktioniert nicht nur bei einer
Praxis.

Unterschiedliche Fachrichtungen, unterschiedliche Regionen — dasselbe Prinzip.

'zL/

— ERGEBNIS — ERGEBNIS

Art Aesthetics

50-60 % der Asthetikpatienten
kommen tiber uns

Zahnmedizin Méssingen

5-7 Premiumpatienten pro Monat im
vierstelligen Wert

— ERGEBNIS

— ERGEBNIS

Klinik Phoenix AG Bossclinic

Umsatz verdoppelt — bei gleichzeitig

Uber 500 Implantat-Anfragen pro Jahr
geringeren Kosten

Weitere Referenzen & Kundenvideos: www.aud-media.com
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—— UNSER ANGEBOT

Wir legen das Risiko nicht auf Sie.

Ich weil3, wie viele leere Versprechen in diesem Markt unterwegs sind. Deshalb binden
wir Sie nicht an lange Vertrage, bevor Sie Uberhaupt Ergebnisse gesehen haben.

SICHER STARTEN KLAR DEFINIERT

©, v

Testphase Ergebnisgarantie

Sie lernen uns in der echten Zusammenarbeit Auf Wunsch mit klar definierter

kennen, bevor Sie sich festlegen. Sie sehen die Ergebnisgarantie. Sie wissen vorher, woran Sie
Qualitat — nicht nur das Versprechen. sind — und worauf Sie sich verlassen kdnnen.

> Diese Uberzeugung bestimmt, wie wir arbeiten — und auch, wie wir Zusammenarbeit gestalten.
Welches Modell fur Ihre Praxis sinnvoll ist, finden wir gemeinsam im Erstgesprach heraus.
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—— IHR NACHSTER SCHRITT

Ein unverbindliches Erstgesprach.

Der nachste Schritt ist immer ein unverbindliches Gesprach. Gemeinsam schauen wir
uns konkret an:

+~  Wo Ihre Praxis heute steht — und wo Sie eigentlich hinwollen.
»  Was Sie bisher versucht haben — und woran es bislang gehakt hat.
»  Welche Bausteine flr Inre Region, lhren Schwerpunkt und Ihren Wettbewerb wirklich Sinn ergeben.

v Wieeinrealistischer Weg zu planbar mehr Premiumpatienten fur Sie aussehen kann.

Am Ende dieses Gesprdchs haben Sie Klarheit — unabhdngig davon, ob wir am Ende
zusammenarbeiten oder nicht.

Lassen Sie uns sprechen. www.aud-media.com -

Unverbindlich - kostenfrei - mit Klarheit am Ende.

Ihr grofiter Fan,
Aurel
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AUD

Die besten Praxen sollten auch die
gewinnen.

Wenn Sie wissen mochten, wie das konkret fur Ihre Praxis aussehen kann, lassen Sie

uns sprechen.

- Ergebnisorientiertes

Scanne mich Praxismarketing
um Kontakt
aufzunehmen Web www.aud-media.com SLANEAR VR

Tel +491792277 174 PREMIUMPATIENTEN
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