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nenist,

den

findet, konnen die Behdrden den Pro-
zess sehr kompliziert machen.

Hat dieses Gesetz auch Investoren abge-
schreck? - Sequr-Cabanac: In den Fallen,
die wir bearbeitet haben, sind einige In-
vestoren zumindest davon iiberrascht
worden.

Atzler: Wi haben bislang vor allem
die kartellrechtliche Konstellation sehr
frilh als Teil einer Transaktion ange-
sehen, heute geht es auch um Investi-
tionskontrollen in vielen Lindern, die
auch deshalb unterschiedlich sind, weil

Dialog mit den Behor-
den, um Transaktionshiirden in letzter
Minute zu vermeiden.

Welche Folgen ergeben sich, wenn ein Un-
ternehmenstaatliche Unterstiitzung erhal-
ten hat? - Atzler: Das kann bis zum Ver-
bot gehen, wenn die EU befiirchtet, dass
der Markt auf der Kiuferseite verzerrt
wird. Mir ist jedoch noch kein Verbot
bekann

Sind diese Vorschriften in Ihren Augen
ibertrieben? - Sequr-Cabanac: In Oster-
reich betrifft die Investitionskontrol-

recht stellt in Transaktionen oftmals
cine groBe Herausforderung dar und
fiihirt bei Investoren und Vertragspart-
nern auserhalb von Osterreich zu Ver-
wunderung.

Inwieweit wird KI bei Ubernahmen und
Fusionen eingesetzt? - Segur-Cabanac:
Die gesamte Branche arbeitet an Tool
die die Due Ditigence echeblich unter-
stiitzen werden. Oftmals scheitert es
heute noch an der Qualitit der fiir die KI
verwendbaren Daten.

Atzler: Natiirlich ist die Uberpriifung
der Dokumente dennoch hiufig auto-

Rockstars

Manche Anwilte haben die sozialen Medien
fiir sich entdeckt: als Marketing-Tool, als Akquise-
Instrument oder einfach, um
l Der ,Bérsi “ hat die R
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le sehr weit gefasste Bereiche und auch  matisiert unter ihnen ausfindig gemacht. 3
Wenn etwa Erwerber aus dem Fernen  Kleinere Transaktionen. Diese Transak- 4
Osten oder dem Nahen Osten kommen, tionen haben daher gewisse Verzige- Ein Blick in die Zukunj: Wann werden wir i
wird der Prozess noch komplexer. Und  rungen. All dies bedeutet, dass es nicht  in Europa wieder Riesendeals wie den Vo- TEXT ANGELIKA KRAVER H
neuerdings kommen auch austindi-  unbedingt vorteilhaft fir das Uy h-  daf I sehen? - Atz-
sche Subventionen - Foreign Subsidies  mensumfeld ist. ler: Ob es dhnlich groRe Transaktionen , Do der 53-Ji prich mit dem Birsianer.
- hinzu, bei denen geprilft wird, ob Er-  Atzler: Wenn es ein gewisses MaR  geben wird, ist in diesem Umfeld schwer k Leiter nur als Anwalt zu bezeich-  Karin Schmollgruber, eine Juristin, die sich auf
werber aus anderen EU-Lindern staat-  an Vorhersehbarkeit gib, kinnen alle  vorherzusagen. Allerdings sind bereits Marketing fiir Rechtsanwilte spezialisiert hat
liche Unterstiitzung erhalten haben - Markiteilnehmer gut damit umgehen. einige grofere Tickets auf dem Mark ner der Kanzlei Weisenheimer - was im Engli-  und die Szene bestens kennt, nennt Leiter gar
das Ist In Kraft getreten Im Janner 2023.  Das Ist aber noch nicht der Fall. Grofes Potenzial sehe ich In Carve- schen Gibrigens so viel wie helft  die ,gute Linked| . Denn Linkedin Ist
Dies fiihrt bereits in der Vorbereltung zu outs, also in dem Verkauf von Unter- - bletet laut seinem Ll nmore  Leit
Verzigerungen, da Unternchmen hiu- ~ Gibt es neben dem undin than legal advice*. ,Ich will die
fig nicht iber die notwendigen Prozesse  setz noch andere nacheilige Austro-Spe-  verkiufen, wenn der bisherige Elgentii- tung welterentwickeln, weg von der Kl wieder  gen. Noch. Denn der Rechtsanwalt, der unter
verfiigen, um die Daten ift2 - Sequr-Ca-  mer keinen geelgneten Nachfolger fin- hin zum Menschen. Der Sinn hinter der Titig-  anderem fir Tesla titig Ist, hat GroBes vor: Am
bereitzustellen. Als Anwalt betonen wir  banac: Das Gsterrelchische Gebiihren- ~den konnte. m keltIstes, der mich Interesslert*, formullertes 24, September 2024willermit seinem ,Rechts*

&

) e s (

elnen Abend langelne ganze Halle fiillen.
,Das wird eher eln Rockkonzert als elne
Konferenzveranstaltung®, so Leiter. Mit
dabe sind auch elnige Djs und mehrere
Speaker, die wie auch Lelter selbst den
Sinn hinter dem Recht ergriinden wol-
len. Elnige hat er iber Linkedin kennen-
gelernt, wo der Anwalt selt etwas mehr
als zwel Jahren sehr regelm3fig Beitrige
postet. ,ich mache das, well es mir Spag
macht und well man iiber das Netzwerk
gut Leute kennenlernen kann®, so Lel-
ter, der mittierwelle mehr als 5.000 Fol-
lower hat. Selne Beltrige haben mit reln
rechtlichem Inhalt oder Selbstbevweih-
raucherung wenig zu tun. Von Mode bis
Philosophie ist alles dabei. Seine The-
menauswahl erfolgt nicht zufillig, denn
der Jurist hat vor Jahren in den USA im
Zuge einer Coaching-Mentoring-Run-
de gelernt, wie Social Media funktionie-
ren kann. Und auch heute arbeitet er mit

Dominik Luiter. Der

Recht

“erme,

Er verbringt tiglich mindestens ein bis
zwei Stunden und am Wochenende noch
einmal einen halben Tag mit der Arbeit
auf Linkedin, mit Inhalten, mit denen
er die Community will. Die

derm e ot such b Spashern sebe gefragt

Die Szene der Legal Influencer ist an-
ders als etwa in Deutschland hierzu-
lande noch recht iiberschaubar. Und sie
spielt sich groBteils auf Linkedin ab. Nur

Miihe rentiert sich nicht nur in Form von

die ,Yoga-An-
wiltin* Therese Frank wagen sich auch

pas,

Social-Media-Profis aus
zusammen.

Auf Mandantenjagd

Dominik Leiter ist einer von denen, die
man in der Szene ,Legal Influencer
nennt. Der Rechtsanwalt erkli
ristischer Content allein reicht nicht.

Form von Mandanten. ,Ich habe schon
in paar Mandanten iber Linkedin ken-
nengelernt”, erzihlt Leiter. Aber nicht
nur irgendwelche Mandanten, sondern
solche, die gut zu mir passen.* Dieeben
auch mehr als nur Rechtsberatung su-
chen.

auf Tiktok oder
Juristen sind es etwa, die den Channel
regelmigig niitzen. Gemeinsam mit Ex-
pertin Schmollgruber hat der Borsianer
eine - keinesfalls erschopfende - Lis-
te der besonders auffillig, regelmafig
und qualitativ hochwertig agierenden
Linkedin-Anwilte (siehe Liste) erstellt
Auch der Wiener Vergaberechtsanwalt
Martin Schiefer gehort dazu. Er zihlt
mittlerweile iiber 20.000 Follower - eine
sensationelle Zah! fiir Osterreich. Er ist
bereits seit sechs Jahren regelmiRig da-
bei, denn, so Schiefer: ,Schon damals
war klar, dass | “

Und es ist in seinen Augen der fiir An-
(ber Linked-

in erreicht man zielgerichtet die Politik
und wichtige CEOs.” Und das ist fiir ei-

nen Vergs nicht g
Allerdings ist seine Kanzlei auf nahezu
allen Youtube, Insta-

gram, Facebook, nur Tiktok vermeidet
der 53-Jahrige aus Datenschutzgriinden.
Auch er widmet rund ein bls zwel Stun-
den taglich dem Soclal-Media-Content.
Elne Agentur hilft ihm bel der Umset-
Zung der Beitrige. , lch denke, die An-
waltsszene unterschitzt die Wirkung

L &

mit Abstand aktlvste Linkedin-Userin.
Warum nicht mehr Anwilte, so wie sle,
den Kanal fiir Marketing nutzen? ,Vie-
le Anwilte denken, ihre Inhalte wiirden
sich dafiir nicht elgnen, well sle zu tro-
cken selen®, glaubt Leltner. Was sle aber
nicht bestitigen kann. Auch bei der Mit-
arbelterakquise splelt Social Media eine
Immer bedeutendere Rolle, wobel man
Jingere Mitarbelter eher iiber Instagram
als Linkedin erreicht.

Plotzlich ein Star

in S [——
Besragen vor Marti Scheder komte man das fst
Flauben

von Social Media striflich. Viele seiner
Kollegen wiren der Meinung, wenn ein
Anwalt auf Social Media aktiv sei, dann
hitte er das ndtig, dann ginge es ihm

urzem auf e sty - und 16igt sich e e
——

war bislang jener, o sie in einem Vi-
deo Kollegen zugeprostet hat. ,Ich fand
s spannend, dass die Resonanz darauf
so groR war, so Leitner. Auch Mandan-

schecht. , Aber ich kann igen:
Mir geht es gut*, sagt Schiefer launig.
Als langjihriger Social-Media-Experte
haterauch einen Rat bei der Hand: , Man
darf nicht zu emotional sein, sonst sollte
man die Finger davon lassen." Denn die
eine oder andere Riickmeldung auf Pos-
tings verlangt schon eine harte Haut.

Likes fiir Prost
Auch M

ten sprechen darauf an.
Vor allem Inhalte, die Frauen Mut ma-
chen, kommen gut an. ,Generell warich
erstaunt, wie sehr meine Beitrage wahr-
genommen werden*, sagt Leitner. Rein
private Inhalte wiirde die Anwiltin je-
denfalls nie posten. Aber orientiert sich
die 37-Jahrige bei ihren Beitrigen anan-
deren Social-Media-Nutzern? ,Ich bin
nicht hier, um jemanden zu kopieren,

gexp
die im Manz-Verlag das Buch ,Selbst-
marketing fiir Anwilte. Das Fitnesspro-
gramm fiir mehr Anwilte® herausge-
bracht hat, hat Ratschlige fiir werden-
de Legal Rockstars: ,,Linkedin erfordert
eine regelmiige Investition von Zeit
und Energie, um mit inhaltlich wertvol-
len Beitrigen sichtbar zu werden. Dort

selbst,
sagt sie. In ihrer Kanzlei ist Leitner die

Anwal-
tei erwacht allmihlich das Bewusstsein,
dass man iiber Social Media neue Man-
danten- und Mitarbeiterschichten er-
reichen kann, auch Unternehmensjuris-
tenentdeckendasInstrumentzusehends
fir sich. Eine, die hier sehr weit zu sein
scheint, ist Stefanie Thuiner, General
Counsel beim Start-up Myflexbox. Das
Thema Marketing hat sie bei den Profis
gelernt: Nach dem Berufseinstieg in ei-
ner grofien Anwaltskanzlei landete sie
vor fiinf Jahren in der Marketingabtei-
lung von Red Bull. ,Dort habe ich wert-
volle Impulse erhalten®, erzihlt Thu-
iner. Aber als sie dann von Red Bull zu
Myflexbox wechselte, war sie von heute
auf morgen Einzelkimpferin, der stin-
dige Austausch mit Kollegen ging verlo-
ren. Und sokam auch beiihr Linkedinins
Spiel. Uber die Plattform tauscht sie sich
nun regelmiRig mit anderen Unterneh-
mensjuristen aus, auch iiber die Grenzen
hinweg, Bei Interesse finden auch im-
mer wieder Remote-Treffen mit ande-

Zihit vor allem die Pra-
senz und der aktive Austausch mit an-
deren. Mit hiibschen Selfies oder Ur-
laubsgriifen erreicht man hier wenig bis
gar nichts.” Allerdings vermehren rein
inhaltliche Beitrige auch nicht unbe-
dingt die Follower. Das weld auch Na-
dine Leltner, M&A-Expertin und Part-
nerin bel Cerha Hempel, die erst seit eln
paar Monaten dabel Ist, sich In der Sz~
ne aber berelts einen Namen gemacht
hat. Ihr am hufigsten gellkter Beltrag

ren 1 statt. Ihre Prisenz
auf Linkedin hat Thuiner mittlerweile zu
einer richtigen Star-Speakerin gemacht:
So ist sie kilrzlich in der Wiener Hof-
burg aufgetreten, um ihren Berufsstand
2u vertreten, Ende Juni war sie in Ams-
terdam am Alternative
Technology Europe Summit vertreten,
und Im Herbst hat sie einen Auftritt auf
derRustNextGen. Nebenbei bringtsleim
L

nts In-House

Da soll noch jemand sagen, der Beruf el
nes Juristen sel langwelllg. @




