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EINLEITUNG

In der heutigen digitalen Welt sind die
Méglichkeiten, potenzielle Mandanten zu
erreichen, vielfaltiger denn je.

Die Bedeutung des Online-Marketings ist in
den letzten Jahren rasant gewachsen und hat
sich als entscheidendes Element fiir den
Erfolg von Unternehmen etabliert - auch in
der Anwaltschaft. Um wettbewerbsfahig zu
bleiben und sich von der Konkurrenz
abzuheben, ist es unerlasslich, die Grundlagen
des Online-Marketings zu beherrschen und in
innovative Strategien zu investieren.

Die Palantir Agency ist eine renommierte
Online-Marketing-Agentur mit langjahriger
Erfahrung und umfassender Expertise in der
Zusammenarbeit mit Anwaltskanzleien. Unser
Ziel ist es, Kanzleien dabei zu unterstitzen,
ihre Sichtbarkeit im Internet zu erhéhen,
qualitativ hochwertige Leads zu generieren
und letztendlich Ihren Umsatz zu steigern.

Durch unsere individuellen und
praxiserprobten Methoden haben wir bereits
zahlreiche Anwélte auf dem Weg zum
digitalen Erfolg begleitet.

In diesem E-Book werden wir die Grundlagen
des Online-Marketings fir Anwalte erlautern,
von der Optimierung lhrer Website und der
Erstellung ansprechender Inhalte bis hin zur
gezielten Nutzung von Social Media und E-
Mail-Marketing.

Wir werden auf effektive Praxismethoden
eingehen, die von erfolgreichen Kanzleien
angewendet werden, um ihre Reichweite zu
erhéhen und potenzielle Mandanten zu
gewinnen.

Sie werden einen tiefen Einblick in die Welt
des Online-Marketings fur Anwdélte erhalten
und erfahren, wie Sie die Leistungen der
Palantir Agency optimal fiir lhren Erfolg
nutzen kénnen.
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GRUNDLAGEN DES
ONLINE-MARKETINGS

Online-Marketing, auch bekannt als
digitales Marketing, bezieht sich auf
alle Marketingaktivitaten, die tiber das
Internet durchgefihrt werden, um
potenzielle Mandanten zu erreichen
und zu Gberzeugen. Die zentrale
Zielsetzung des Online-Marketings
besteht darin, die Sichtbarkeit lhrer
Kanzlei im Internet zu erhdhen,
qualitativ hochwertige Leads zu
generieren und letztendlich Ihren
Umsatz zu steigern.

Es gibt verschiedene Online-
Marketing-Kanale, die jeweils ihre
eigenen Stdrken und Schwichen
haben. Um die besten Ergebnisse zu
erzielen, ist es wichtig, die
unterschiedlichen Kandale zu verstehen
und eine Kombination aus diesen
einzusetzen, die auf die Bediirfnisse

und Ziele lhrer Kanzlei abgestimmt ist.

Die wichtigsten Online-Marketing-Kanale sind:

SUCHMASCHINENOPTIMIERUNG (SEO)

Die Optimierung lhres Online Auftritts, um ein
besseres Ranking in den Ergebnissen der
Suchmaschinen zu erzielen und somit mehr
organischen Traffic zu generieren.

PAY-PER-CLICK (PPC) WERBUNG - ADS

Die Schaltung von bezahlten Anzeigen auf
Suchmaschinen und anderen Plattformen, um
gezielt potenzielle Mandanten anzusprechen.

CONTENT-MARKETING

Die Erstellung und Verbreitung von wertvollen
Inhalten, um lhre Zielgruppe zu informieren, zu
unterhalten und zu binden.

SOCIAL MEDIA MARKETING

Die Nutzung von sozialen Netzwerken, um mit
lhrer Zielgruppe zu interagieren, lhre Marke zu
starken und neue Mandanten zu gewinnen.

E-MAIL-MARKETING

Die gezielte Kommunikation mit lhrer
Zielgruppe durch personalisierte E-Mails, um
Kundenbeziehungen aufzubauen und zu
pflegen.

INFLUENCER-MARKETING

Die Zusammenarbeit mit Meinungsfihrern und
Branchenexperten, um lhre Glaubwiirdigkeit zu
erhéhen und lhre Reichweite zu erweitern.

ONLINE-PR UND REPUTATION-
MANAGEMENT

Die Steuerung lhrer Online-Reputation durch
gezielte Kommunikation und die Reaktion auf
Kundenbewertungen.
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ONLINE-PRASENZ UND WEBSITE-OPTIMIERUNG

Eine professionelle und benutzerfreundliche Website ist das Fundament lhrer Online-Présenz und

eine der wichtigsten Komponenten lhres Online-Marketings.

Die Website dient als digitale Visitenkarte Ihrer Kanzlei und bietet potenziellen Mandanten einen
ersten Eindruck von lhren Leistungen und lhrer Expertise. Um die Effektivitat Ihrer Website zu

maximieren, sollten Sie auf folgende Aspekte achten:
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WEBDESIGN UND
BENUTZERERFAHRUNG (UX)

lhr Webdesign sollte ansprechend und
ubersichtlich gestaltet sein, sodass
Besucher schnell und einfach die
bendstigten Informationen finden kénnen.
Achten Sie auf eine intuitive Navigation,
gut lesbare Schriftarten und eine klare
Strukturierung lhrer Inhalte.

SUCHMASCHINENOPTIMIERUNG
(SEO) LOKAL

Optimieren Sie lhre Website hinsichtlich
relevanter lokaler Keywords, wie z. B.
durch die Integration von Stadtenamen
oder Postleitzahlen, Meta-Tags, URL-
Strukturen und internen Verlinkungen, um
von Suchmaschinen besser gefunden zu
werden und ein héheres Ranking in den
Suchergebnissen zu erzielen.

CONVERSION-RATE-OPTIMIERUNG
(CRO)

Verbessern Sie die Elemente lhrer
Website, die Besucher dazu bewegen
sollen, eine gewiinschte Aktion
auszufihren, wie z.B. das Ausfiillen eines
Kontaktformulars oder das Anfordern
eines Beratungsgesprachs. Dies kann
durch ansprechende Call-to-Action-
Buttons, aussagekraftige Testimonials
und ein Ubersichtliches Kontaktformular
erreicht werden.

RESPONSIVES DESIGN

Stellen Sie sicher, dass lhre Website auf
verschiedenen Geraten und
BildschirmgréBen optimal dargestellt
wird, um ein nahtloses Erlebnis fiir alle
Nutzer zu gewdhrleisten. Ein responsives
Design tragt zudem positiv zu lhrem
SEO-Ranking bei.
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SCHNELLE LADEZEITEN

Optimieren Sie die Ladezeiten lhrer
Website, indem Sie die GréBe von
Bildern und Dateien reduzieren,
Caching einrichten und Skripte
minimieren. Schnelle Ladezeiten
verbessern die Benutzererfahrung und
wirken sich positiv auf das SEO-
Ranking aus.

SICHERHEIT UND DATENSCHUTZ

Sorgen Sie fir eine sichere Website,
indem Sie SSL-Zertifikate verwenden,
regelmaBige Sicherheitsupdates

durchfithren und die

Datenschutzrichtlinien einhalten.

In Zusammenarbeit mit der Palantir Agency
kénnen Sie Ihre Website-Optimierung
professionell und zielgerichtet angehen,
um den Traffic und die Konversionen lhrer
Kanzlei zu steigern.

Durch die Optimierung lhrer Online-Préasenz
und Website schaffen Sie eine solide
Grundlage fir lhre weiteren Online-
Marketing-Aktivitaten. Eine gut gestaltete
und funktionierende Website wird dazu
beitragen, lhre Glaubwiirdigkeit zu erhéhen,
mehr organischen Traffic zu generieren und
letztendlich Ihren Umsatz zu steigern.
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CONTENT-MARKETING

Content-Marketing ist eine zentrale
Komponente des Online-Marketings, die
darauf abzielt, wertvolle und relevante
Inhalte zu erstellen und zu verbreiten,
um lhre Zielgruppe zu informieren, zu
unterhalten und letztendlich zu binden.

Durch die Bereitstellung von qualitativ
hochwertigen Inhalten positionieren Sie
sich als Experte in lhrem Fachgebiet
und bauen Vertrauen bei potenziellen
Mandanten auf.

Die wichtigsten Content-Marketing-
Methoden umfassen:

BLOG-POSTS, ARTIKEL UND
WHITEPAPERS

Erstellen Sie regelmaBig informative
Artikel, die auf die Bediirfnisse und
Fragen lhrer Zielgruppe eingehen. Achten
Sie darauf, lhre Inhalte fiir
Suchmaschinen zu optimieren, um ein
besseres Ranking zu erzielen.

E-BOOKS UND LEITFADEN

Bieten Sie vertiefende Informationen in
Form von E-Books oder Leitfaden an, die
gegen die Angabe von Kontaktdaten
heruntergeladen werden kénnen. Dadurch

generieren Sie Leads und bauen lhre E-
Mail-Liste auf.
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VIDEOS UND PODCASTS

Nutzen Sie audiovisuelle Formate, um
komplexe Themen leicht verstandlich
darzustellen und lhre Reichweite zu
erweitern. Videos und Podcasts kénnen
auf lhrer Website, in sozialen Medien und
auf Plattformen wie YouTube oder Spotify
geteilt werden.

INFOGRAFIKEN UND ILLUSTRATIONEN

Visualisieren Sie komplexe Informationen
oder Daten in ansprechenden und leicht
verstandlichen Grafiken, um die
Aufmerksamkeit lhrer Zielgruppe zu
gewinnen und lhre Inhalte leichter teilbar
zu machen.

WEBINARE UND ONLINE-KURSE

Bieten Sie interaktive Lernméglichkeiten
an, um potenzielle Mandanten von lhrer
Expertise zu Uberzeugen und langfristige
Beziehungen aufzubauen.

SOCIAL MEDIA CONTENT

Teilen Sie regelmaBig interessante und
relevante Inhalte auf lhren Social-Media-
Kanalen, um lhre Zielgruppe zu binden
und lhre Reichweite zu erhéhen.

Durch die Implementierung einer durchdachten
Content-Marketing-Strategie kénnen Sie lhre
Online-Prasenz starken, das Vertrauen lhrer
Zielgruppe gewinnen und langfristig
Mandantenbeziehungen aufbauen.
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SOCIAL MEDIA
MARKETING

Social Media Marketing ist eine
effektive Methode, um mit lhrer
Zielgruppe in Kontakt zu treten, lhre
Marke zu starken und neue
Mandanten zu gewinnen.

Durch die Nutzung von Plattformen,
besonders wie Facebook, LinkedIn
und Xing kénnen Sie lhre Reichweite
erhéhen und einen Dialog mit
potenziellen Mandanten aufbauen.

Die wichtigsten Aspekte des Social
Media Marketings umfassen:

herranwalt @

Herr Anwalt

y | Nachrichten A

837 Folgeich  6.3M Follower 328.4M Likes
Ich bin Anwalt@ 8

CEO #MinuteJura @

Hier gibt es mein Buch @
& linktr.ee/HerrAnwalt

ZIELGRUPPENANALYSE &
PROFILGESTALTUNG

Identifizieren Sie die sozialen Netzwerke,
auf denen sich lhre Zielgruppe am
haufigsten aufhalt, und richten Sie Ihre
Marketingaktivitaten auf diese
Plattformen aus. Erstellen Sie
professionelle und ansprechende Profile
auf den ausgewahlten Plattformen, die
lhre Kanzlei und lhre Leistungen
prasentieren.

CONTENT-STRATEGIE

Entwickeln Sie eine maBgeschneiderte
Content-Strategie, die auf lhre
Zielgruppe und die Besonderheiten der
einzelnen Plattformen abgestimmt ist.
Teilen Sie regelmaBig interessante und
relevante Inhalte, um lhre Follower zu
binden und lhre Reichweite zu erhéhen.

INTERAKTION UND ENGAGEMENT

Reagieren Sie auf Kommentare, Fragen
und Nachrichten lhrer Follower, um einen
aktiven Dialog aufzubauen und Vertrauen
zu schaffen.

WERBEANZEIGEN

Nutzen Sie gezielte Werbeanzeigen auf
den verschiedenen Plattformen, um lhre
Reichweite zu erhéhen und potenzielle
Kunden gezielt anzusprechen.

MONITORING UND ANALYSE

Uberwachen Sie lhre Social-Media-
Aktivitaten regelmaBig, um den Erfolg
lhrer Strategie zu messen und
gegebenenfalls Anpassungen
vorzunehmen.


https://www.tiktok.com/@herranwalt?is_from_webapp=1&sender_device=pc
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Durch Social Media Marketing profitieren Anwdalte und Kanzleien von einer verbesserten
Kommunikation mit ihrer Zielgruppe, gesteigerter Markenbekanntheit und einer wachsenden
Kundenbasis. Dieser Ansatz erméglicht es, wertvolle Beziehungen aufzubauen, Vertrauen zu
schaffen und die Expertise der Kanzlei zu demonstrieren.

Im Ergebnis fihrt die Implementierung einer zielgerichteten Social Media Marketing-Strategie zu
einer hdheren Wahrscheinlichkeit von Empfehlungen, einer Zunahme an neuen Mandanten und
letztendlich einem gesteigerten Geschaftserfolg.
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ONLINE-WERBUNG UND
PPC (PAY-PER-CLICK)

Online-Werbung und insbesondere PPC (Pay-per-
Click) wie beispielsweise Google Ads, sind
effektive Instrumente, um gezielt potenzielle
Mandanten anzusprechen und lhre Online-Présenz
zu erhdhen.

Bei PPC-Werbung zahlen Sie nur dann, wenn
jemand auf lhre Anzeige klickt, was es zu einer
kosteneffizienten Methode zur Generierung von
qualifizierten Leads macht.

Die wichtigsten Aspekte von Online-Werbung und
PPC umfassen:

KEYWORD-RECHERCHE

Identifizieren Sie relevante und
wettbewerbsféhige Keywords, die lhre
Zielgruppe bei der Suche nach lhren
Dienstleistungen verwendet.

ANZEIGENGESTALTUNG

Erstellen Sie ansprechende und
zielgerichtete Anzeigen, die lhre
Leistungen prasentieren und den Nutzer
dazu motivieren, auf lhre Anzeige zu
klicken.

LANDING-PAGE-OPTIMIERUNG

Gestalten Sie speziell auf die Anzeige
zugeschnittene Landing-Pages, die den
Nutzer dazu bewegen, eine gewiinschte
Aktion (z. B. das Ausfiillen eines
Kontaktformulars) auszufihren.

GEBOTSSTRATEGIE

Legen Sie eine geeignete
Gebotsstrategie fest, um das beste Preis-
Leistungs-Verhaltnis fir Ihre PPC-
Kampagnen zu erzielen.
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KAMPAGNENMANAGEMENT

Uberwachen und optimieren Sie lhre PPC-
Kampagnen kontinuierlich, um die
bestméglichen Ergebnisse zu erzielen.

ANALYSE UND REPORTING

Messen Sie den Erfolg lhrer Online-
Werbekampagnen anhand von
Kennzahlen wie Klicks, Konversionen und
Kosten pro Akquisition und passen Sie lhre

Strategie entsprechend an.

Hiermit kénnen Sie erfolgreiche Online-
Werbekampagnen entwickeln, umsetzen
und optimieren, um gezielt potenzielle
Mandanten zu erreichen und lhre Online-
Prasenz zu starken.

Durch die Implementierung einer
effektiven Online-Werbestrategie,
insbesondere durch den Einsatz von PPC-
Marketing, kénnen Sie gezielt potenzielle
Mandanten erreichen und lhre Online-
Prasenz weiter ausbauen.
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E-MAIL-MARKETING

E-Mail-Marketing ist eine der
effektivsten Online-Marketing-
Methoden, um potenzielle und
bestehende Mandanten direkt zu
erreichen, langfristige Beziehungen
aufzubauen und lhre Leistungen zu
bewerben.

Durch den gezielten Einsatz von
E-Mail-Kampagnen kénnen Sie lhre
Zielgruppe informieren, binden und
letztendlich zur Kontaktaufnahme

motivieren.

Die wichtigsten Aspekte des E-Mail-
Marketings umfassen:

LISTENBILDUNG

Erstellen Sie eine qualitativ hochwertige
E-Mail-Liste mit Kontaktdaten von
potenziellen und bestehenden
Mandanten, die sich fiur lhren Newsletter
oder lhre Updates angemeldet haben.

SEGMENTIERUNG

Unterteilen Sie lhre E-Mail-Liste in
verschiedene Zielgruppensegmente, um
personalisierte und relevante Inhalte an
jeden Empfanger zu senden.

E-MAIL-DESIGN

Gestalten Sie ansprechende und
professionelle E-Mails, die lhre Marke
widerspiegeln und den Empfénger dazu
motivieren, lhre Inhalte zu lesen und auf
lhre Angebote zu reagieren.
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BETREFFZEILEN UND PREHEADER-TEXT

Verwenden Sie aussagekraftige
Betreffzeilen und Preheader-Texte, um
die Offnungsrate lhrer E-Mails zu erhéhen
und das Interesse lhrer Empfanger zu
wecken.

AUTOMATISIERUNG UND TRIGGER-E-
MAILS

Nutzen Sie E-Mail-Automatisierung und
Trigger-E-Mails, um zeitgesteuerte oder
ereignisbasierte Nachrichten zu senden,
die auf das Verhalten lhrer Empfanger
abgestimmt sind.

ANALYSE UND OPTIMIERUNG

Messen Sie den Erfolg lhrer E-Mail-
Kampagnen anhand von Kennzahlen wie
Offnungsrate, Klickrate und
Konversionsrate, um lhre Strategie
kontinuierlich zu optimieren.

Durch die Implementierung einer effektiven E-
Mail-Marketing-Strategie kénnen Sie potenzielle
und bestehende Mandanten direkt erreichen,

BAUE TIEFES GENERIERE LANGFRISTIGE SHOWCASE
VERTRAUEN AUF KUNDENBEZIEHUNGEN EXPERTISE

lhre Leistungen bewerben und langfristige

Beziehungen aufbauen.
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ERFOLGSMESSUNG UND
ANALYSE

Um den Erfolg Ihrer Online-Marketing-
Aktivitaten sicherzustellen und lhre
Strategien kontinuierlich zu optimieren,
ist es entscheidend, die Leistung lhrer
MaBnahmen systematisch zu messen
und zu analysieren.

Die Erfolgsmessung und Analyse
erméglichen es lhnen, Starken und
Schwachen lhrer Marketingkampagnen
zu identifizieren und gezielte
Verbesserungen vorzunehmen.

Die wichtigsten Aspekte der
Erfolgsmessung und Analyse umfassen:

KEY PERFORMANCE INDICATORS (KPIS)

Legen Sie klare und messbare KPls fest,
die den Erfolg lhrer Online-Marketing-
Aktivitaten widerspiegeln, wie z. B.
Besucherzahlen, Konversionsraten oder
Kosten pro Akquisition.

ANALYSE-TOOLS

Nutzen Sie leistungsstarke Analyse-Tools
wie Google Analytics, um umfassende
Daten zu lhrem Website-Traffic, lhrer
Zielgruppe und lhren
Kampagnenleistungen zu sammeln.

REPORTING

Erstellen Sie regelmaBige Berichte, die
die Leistung lhrer Online-Marketing-
MaBnahmen aufzeigen und mégliche
Optimierungspotenziale identifizieren.

A/B-TESTS

Fihren Sie kontrollierte Tests durch, um
verschiedene Elemente lhrer Kampagnen
zu vergleichen und herauszufinden,
welche Variante die besten Ergebnisse
erzielt.

ANPASSUNG UND OPTIMIERUNG

Nutzen Sie die gewonnenen Erkenntnisse
aus der Analyse, um lhre Online-
Marketing-Strategien anzupassen und
kontinuierlich zu optimieren, um bessere
Ergebnisse zu erzielen und lhre
Marketingziele zu erreichen.
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Die Palantir Agency bietet umfassende Analyse- und Optimierungsdienstleistungen, um den
Erfolg Ihrer Online-Marketing-Aktivitaten sicherzustellen und Ihnen dabei zu helfen, Ihre digitalen
Ziele zu erreichen.

Durch die systematische Erfolgsmessung und Analyse |hrer Online-Marketing-Aktivitaten kénnen
Sie datenbasierte Entscheidungen treffen, Ihre Strategien gezielt optimieren und letztendlich
bessere Ergebnisse erzielen.

Rechtsanwaltskanzlei Yilmaz
Arbeitsrecht | Familienrecht | Markenrecht

Rechtsanwaltskanzlei in Kéln

Ihre Anwalte
fur Arbeitsrecht

Kostenlose Ersteinschatzung +49 (0) 221 - 678111 01
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FAZIT

In der heutigen digitalen Welt ist Online-
Marketing fur Anwaltskanzleien unerlasslich,
um potenzielle Mandanten zu erreichen, die
eigene Online-Prasenz zu starken und
langfristig erfolgreich zu sein.

Dieses E-Book hat lhnen einen Uberblick tiber
die wichtigsten Online-Marketing-Methoden
und -Strategien gegeben, die speziell auf die
Bediirfnisse von Anwaltskanzleien
zugeschnitten sind.

Zusammenfassend sind die folgenden
Bereiche entscheidend fiir eine
erfolgreiche Online-Marketing-Strategie:

Online-Prasenz und Website-Optimierung
e Content-Marketing

¢ Social Media Marketing

¢ Online-Werbung und PPC (Pay-per-Click)
e E-Mail-Marketing

e Erfolgsmessung und Analyse

Indem Sie die in diesem E-Book vorgestellten
Methoden und Strategien anwenden und
kontinuierlich optimieren, kénnen Sie lhre
Online-Prasenz ausbauen, gezielt potenzielle
Mandanten ansprechen und lhre Kanzlei
erfolgreich im digitalen Raum positionieren.
Die Palantir Agency freut sich darauf, Sie bei
diesem Prozess zu unterstiitzen und gemeinsam
mit lhnen |hre digitalen Marketingziele zu
erreichen. Wir wiinschen lhnen viel Erfolg bei
der Umsetzung lhrer Online-Marketing-
Strategie und stehen lhnen jederzeit fur Fragen
und weitere Unterstitzung zur Verfugung.

Denken Sie daran, dass die digitale Landschaft
standig im Wandel ist. Es ist wichtig, sich
kontinuierlich tiber aktuelle Trends und
Entwicklungen im Online-Marketing zu
informieren und |hre Strategien entsprechend
anzupassen. Durch ein erfolgreiches Online-
Marketing werden Sie nicht nur lhre
Reichweite erhdhen, sondern auch lhre Kanzlei
als moderne und zukunftsorientierte Marke

positionieren.



https://www.palantir-agency.com/

Palantir Agency

Jonas Popal | Sandro Operta
HeiglhofstraBe 98

DE-81377 Miinchen

E-Mail: infoepalantir-agency.com

IHR ANSPRECHPARTNER

@ www.palantir-agency.com JONAS POPAL
E-Mail: jonasepalantir-agency.com =
Telefon: 089 724 009 10

SANDRO OPERTA

"D,/ Palantir



https://www.palantir-agency.com/
https://www.palantir-agency.com/
mailto:info@palantir-agency.com
tel:08972400910
https://www.palantir-agency.com/kontakt
mailto:jonas@palantir-agency.com
tel:08972400910
mailto:sandro@palantir-agency.com
mailto:sandro@palantir-agency.com
tel:08972400910
mailto:jonas@palantir-agency.com

