
Zur Verstärkung unseres Teams suchen wir zum nächstmöglichen Zeitpunkt in Maisach einen

Account Manager (m/w/d)

Deine Aufgaben:
     

•  Kommerzielle Schnittstelle zu einen unserer internationalen Kunden

•  Unterstützung des profi tablen Wachstums bei dem Kunden

•  Strategische Bearbeitung neuer Anfragen des Kunden

•  Erstkontakt für die internen Fachabteilungen in Bezug auf den Kunden

•  Eigenständige Angebotsabgabe unter Berücksichtigung der internen Vorgaben

•  Sicherstellung der Kundenzufriedenheit

•  Verantwortlicher bzgl. der Auftragsabwicklung und -überprüfung

•  Verfolgung und Steuerung der Profi tabilität laufender und neuer Projekte

Wir bieten dir:

• Einen unbefristeten Arbeitsvertrag

• 30 Urlaubstage

• Flexible Arbeitszeiten 

• Viele Mitarbeiterangebote: Events, Mitarbeiter werben Mitarbeiter Programm,  

 kostenloses Obst sowie Wasser, Tee und Kaffee

• Auch in schwierigen Zeiten einen sicheren Arbeitsplatz

• Persönliche und fachliche Weiterbildungsangebote

• Sehr gute Verkehrsanbindungen, Mitarbeiterpark- und Fahrradabstellplätze

Dein Profil:

•  Erfahrung im technischen Vertrieb in der Automobil-Zulieferindustrie oder die 

dafür qualifi ziert

•  Abgeschlossenes Studium mit technisch-kaufmännischer Ausrichtung, gerne 

aber auch eine gewerbliche oder kaufmännische Ausbildung mit Weiterbildung 

im jeweils anderen Bereich

•  Erfahrung mit IATF, ISO & ähnlichen Zertifi zierungen sowie deren Umsetzung 

im Unternehmen

•  Erste Erfahrungen im Projektmanagement sind von Vorteil

•  Sehr gute MS Offi ce-Kenntnisse

•  Erfahrungen mit ERP-Systemen von Vorteil

•  Verhandlungssichere Deutschkenntnisse und sehr gute Englischkenntnisse

•  Sorgfältiges und selbstständiges Arbeiten

•  Eigenständiger, ergebnis- und teamorientierter Arbeitsstil

•  Bereitschaft zu Dienstreisen

Unser Geschäft,
die Automobilbranche
Wir sind der verlässliche Partner für un-

sere namhaften Kunden wie z.B. BMW 

Group, Rolls Royce Motor Cars Ltd., 

Lucid Motors, Audi AG, Bentley Motors 

und Tesla Motors. Von der Entwicklung 

bis zum Vertrieb entstehen bei uns im 

Haus hochwertige technische Produkte 

und elektronische Systeme aller Art.

Unser Motto „Ideen werden Realität“ 

wird täglich gelebt. Wenn Du Dich für 

Technik begeisterst und lösungsorien-

tiert arbeitest, dann bieten wir hier das 

richtige Aufgabenpaket. 

Wir suchen jemanden, der in einem 

Umfeld mit fl achen Hierarchien Spaß 

daran hat, die Themen eigenverantwort-

lich voranzubringen und freuen uns auf 

Deine Bewerbung.

Interesse geweckt?
Dann sende uns bitte Deine 

vollständigen Bewerbungsunterlagen 

per E-Mail, an:

Bewerbungen@hsp-engineering.de

HS Products Engineering GmbH
Personalabteilung

Fr. Bettina Kneissl

Frauenstrasse 43

82216 Maisach

Tel. 08141 3535555

HS Group – Ideen werden Realität
www.hsp-engineering.de




