
Inner 
Circle 

Webinar

3 B2B Sales 
Secrets für 
dein Rest 
Of 2025

Für wen 
sind die 
Secrets 

relevant?

Mein 
Hintergrund

Geschäftsführer 
& Vertriebsleiter 

von IT & Tech-​
Unternehmen

Die 10X 
Sales 

Systematik

Deine 
aktuelle 
Situation

Baust schon seit 
Jahren die besten 
Lösung im Markt, 

aber irgendwie 
skaliert es noch 
nicht richtig...

Ggf. schon 1-2 
Mitarbeiter Mal im 

Vertrieb gehabt, aber
eigentlich hängt der 
Sales immer noch an 
dir oder deinem Co-​

Founder

Die 
Realität

Realität: 
- zu wenige Leads
- keine planbare 

Abschlüsse
- kein skalierbares 

Angebot

Es gibt ein System mit 
dem ich meine Firma 

moinAI auf eine 8-​stellige 
Firmenbewertung geführt 

habe und diese Kunden 
gewonnen habe

Insights aus 
meiner 

Arbeit mit 20 
Tech- und IT-​
Companies

Gleichzeitig:
- Marktsituation 

stagniert
- Möglichkeiten von KI 

verändern alles
- Hohe Erwartungen 

von Kunden

Dieses Systematik 
hat meinen Kunden 

geholfen echte 
Skalierung und 

Firmenbewertung zu 
erschaffen

Die 
Transformation

Secret
#1

KI-​
basierte

Listen

MEP24 / mina.works 
SaaS für Workforce Management

Qwasaa
IT-​Dienstleistung

Jens Frank

agorum
DMS-​Lösung

Anne Nina

Der 10X
Sales 

Funnel

Sales-​Process

Discovery
scheduled

Tag 1

Discovery

WHY CHANGE? WHY YOU?

Demo / Pitch

Preliminary 
research

WHY NOW?

OPP
identified
+ Decision

Maker

DECISION MAKER
involviert

Offer review

Discovery 
Canvas PDF

Answer 
open 

question

Onboarding-​
Slots

Follow Up Mail Missing info:
project volume

Homework for 
client

Reminder 
Demo

What are 
typical 

challenges

Onboarding

WHEN IMPACT?

Preparation

ONBOARDING SLOT
reserved

Reassurance of 
appointment

Individualis
ation

Magic 
Moment Duties to 

cooperate
timeline

IT-​Call
or

Business Impact 
meeting ggf. Einkauf

Insights
Case

Share the 
website of 

the 
customer

Cold-​Outbound
Warm-​Calling
Cold-​Calling

ROI 
calculation

Show the value 
chain

3 
relevanteste 
Key Elemente

MARKETING

Mail: 3 days before

Mail: 1 days before

Mail: 3h before

Mail: 30min before

Mail: 10min before

Mail: 10min after

Follow Up 1: 30min after

Follow Up 2: 2 Tage after

Follow Up 3: 4 Tage after

Automatisierte Cold-​Mail 
Sequenz

Sales Funnel

SALES

1ST MAIL (DAY 1)

2ND MAIL (DAY 3)

3RD MAIL (DAY 10)

Live-​Webinare

SEPTEMBER

OKTOBER

NOVEMBER

500 E-​Mails / Woche
25 Antworten
3 Meetings

CRM Warm Calling

Ziel: 20 Erstgespräche pro Woche (5 pro Vertriebsmitarbeiter)

100 Kontakte 
für den Sales Assistant

100 Kontakte 
für den Sales Assistant

100 Kontakte 
für den Sales Manager

100 Kontakte 
für den Sales Manager

Antworten-​
Management

CRM Specialist

VP Marketing

Cold-​Calling

wenn es nicht 
genügend viele CRM 
Kontakte gibt

100 Kontakte 
für den Sales Assistant

100 Kontakte 
für den Sales Assistant

100 Kontakte 
für den Sales Manager

100 Kontakte 
für den Sales Manager

Korrekte Filter 
im CRM werden gesetzt:
- keine gmx/gmail usw.

- Leadquelle

Vorbereitung der Listen 
basierend auf Apollo / cognism + 

Anreicherung via clay

Follow Ups

3-4 Erstgespräche / Woche / 
Seller basierend auf den Listen:

3-4 Erstgespräche / Woche / 
Seller basierend auf den Listen:

SALES

SALES

MARKETING MARKETING

Unterstützung im Aufsetzen 
der Mailing und ICP-​

Definition

SALES

SALES

Webinar Automation

Einladung von Kontakten

SALES

Dealfront

Ein Inhaber 
pro 

Unternehmen

Qualität:

information

Sequence

LinkedIn 
connect Call Mail 

templates

call follow ups

Optional

📞

Secret
#2

KI-​
basierte 

Notetaker

Setting

Engagement

Conviction

Closing

⭐️⭐️⭐️🌟

⭐️⭐️⭐️⭐️🌟

⭐️⭐️⭐️🌟

⭐️⭐️🌟🌟 Verbindlichkeit

Überzeugungskraft

Case / Kundenempathie

Staging / Wording / Set-​Up

Secret
#3

KI-​
basiertes 

Recruiting

Sequence

LinkedIn 
connect Call Mail 

templates

📞

Stellenanzeige 
mit KI generieren

Rollenspiel 
Briefing mit KI 
generieren

Fragebogen mit 
KI generieren

Rollenspiel via KI 
auswerten lassen

So helfe
ich 

dabei

Aufbau von 20 
hochperformanten 

Sales-​Teams von 
Unternehmen, die 

die Zukunft gestalten

Coaching 
(Videocall-​
Reviews)

Umsetzungs-​
begleitung: 

Implementierung
der 10X Sales 

Systematik

KI-​Listen 
(wir liefern 
ICP-​Leads)

Recruiting
(wir finden 
Seller für 

dich)

+

Dein 
nächster

Schritt

 go.10x-sales.de

10X Sales Assessment
(Videocall)
Wähle einen der begrenzten Slots aus,
damit wir gemeinsam evaluieren
können, ob wir dir helfen können und
ob du zu 10X Sales passt.In diesem
Gespräch finden wir heraus, wo du
gerade stehst, was deine größten
Wachstumshebel sind und wie wir
gemeinsam im …

Doppelter 
New ARR mit 

der Hälfte des 
Sales-​Teams

MEP24 / mina.works 
SaaS für Workforce Management

Jens

Von 80% Einmal-​
Umsatz zu 80% 

wiederkehrender 
Umsatz

go.10x-​sales.de

OTE-​Package
On Target Earning:

50% Fixum
50% Provision

60k Fixum
60k Provision
= 120k OTE

300.000€ ARR
* 5 Jahre

= 1,5 Mio CLV

10% Provision auf 300k ARR
= 30.000€ Provision

3 Monate:
Pricing

Pitch-​Deck
Sales-​Funnel

Webinar
Ziele

Outreach
Sales Playbook

+ parallel Recruiting
2 Monate

--> + 1-2 Monate

Onboarding:
30 Tage
60 Tage
90 Tage


