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LOHNT SICH DIESER KI-KURS
FUR DIGH?

Du entscheidest in 20 Minuten, ob ein Kl-Kurs oder Zertifikat
deine Zeit wert ist, und was du danach vorzeigen kannst.

CHECKS 20 MINUTEN EINSTEIGER

LUGAS RIEGKEN

KI-Systeme fur Unternehmer @lucas_riecken



LUCAS RIECKEN -

FUR WEN

Fur Selbststandige,
Angestellte im Umbruch
und Unternehmer, die
zwischen mehreren Kl-
Kursen oder Zertifikaten
schwanken und nicht aus

Gewohnheit Geld und Zeit
versenken wollen.

RESSOURCE 10

LOHNT SICH DIESER KI-KURS FUR DICH? -

DAS PROBLEM

Ein bekannter
Anbietername lasst jeden
Kurs gut aussehen. Du
sammelst
Kursbestatigungen, aber
kannst am Ende nichts
zeigen, was einem Kunden
oder Arbeitgeber hilft. Die
Zeit fehlt dann fur echte

Du hast eine klare
Entscheidung: Kurs
buchen, warten oder lieber
direkt ein Projekt bauen.
Dazu gibt es einen
Zeitplan mit festen
Lernblécken und einen
Projektplan, mit dem du
am Ende etwas

SEITE 2

Projekte. Vorzeigbares in der Hand
hast.
NUTZ DAS, WENN LASS ES, WENN
Du hast mehrere Kurse im Blick und kannst m Firdeinen Beruf wird ein bestimmtes

dich nicht entscheiden. anerkanntes Zertifikat verlangt. Dann gilt, was

verlangt wird.

Du sollst Geld fiir ein Zertifikat oder eine

Prufung ausgeben. m  Du hast Preis, Inhalte und Bedingungen des
Kurses noch nicht auf der aktuellen Seite des

Du willst far dich oder dein Team die Anbieters geprft.

Weiterbildung planen und hinterher etwas
Konkretes sehen. m  Einechtes Projekt wiirde dich schneller
voranbringen als ein weiterer Kurs.

DAS BRAUCHST DU

Ein konkretes Ziel, zum Beispiel: Ich moéchte Angebote und Kundenmails zur Halfte automatisieren

Die aktuelle Kursseite jedes Kandidaten mit Inhaltsverzeichnis, Preis und Bedingungen

Die Stunden pro Woche, die du wirklich frei hast

Deinen ehrlichen Wissensstand: Anfanger, Fortgeschritten oder Profi

Eine Projektidee, an der du das Gelernte anwenden konntest
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SCHRITT FUR SCHRITT

50 GEHST DU VOR

ZIEL AUFSGHREIBEN

Formuliere ein Ergebnis, das du in deinem Business oder Beruf erreichen willst. Lernen reicht
nicht als Ziel. Es muss etwas sein, das du am Ende zeigen oder benutzen kannst.

FAKTEN SELBST NAGHSEHEN

Hol dir Preis, Dauer, Inhalte, Voraussetzungen und Abschluss direkt von der Kursseite. Was
du nicht findest, tragst du als unbekannt ein. Alte Beitrage und Screenshots zahlen nicht.

DIE HURDEN PRUFEN

Beantworte pro Kurs fiinf Fragen mit Ja oder Nein. Eine Nein-Antwort bei Ziel oder Zeit
bedeutet: nicht buchen. So fliegen schdne, aber unpassende Kurse friih raus.

PROJEKT VORAB PLANEN

Schreib auf, was du wahrend des Kurses baust. Jede Lektion soll in dieses Projekt einzahlen.
Ohne Projekt lernst du nur auf Vorrat.

ENTSCHEIDEN UND EINTRAGEN

Wahle einen Kurs oder keinen. Trag die Lernblocke fest in deinen Kalender ein und setz ein
Enddatum. Ohne Termin passiert es nicht.
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ZUM KOPIEREN

DER PROMPT ZUM KOPIEREN

O OO VORLAGE_10.TXT

Du bist mein niUchterner Weiterbildungs-Berater. Du sollst mir helfen zu entscheiden, ob
ein KI-Kurs sich fiUr mich lohnt. Du verkaufst mir nichts und lobst keinen Anbieter.

MEIN ZIEL

Ergebnis, das ich erreichen will: [Z. B. KUNDENANFRAGEN ZUR HALFTE AUTOMATISCH
BEANTWORTEN]

Warum jetzt: [Z. B. ICH HABE ZU VIELE ANFRAGEN, ICH WECHSLE DIE BRANCHE]

Was ich dafiir kénnen muss: [KONKRETE FAHIGKEIT]

Was ich am Ende zeigen will: [Z. B. EIN FUNKTIONIERENDER ABLAUF, EINE PRASENTATION, EINE
FALLSTUDIE]

Stunden pro Woche: [ZAHL]

Fertig bis: [DATUM]

Mein Wissensstand: [ANFANGER / FORTGESCHRITTEN / PROFI]

Mein Budget: [BETRAG ODER "KOSTENLOS"]

DIE KANDIDATEN

Ich habe die Angaben von der aktuellen Seite des Anbieters kopiert. Was ich nicht
gefunden habe, steht als "unbekannt" da.

[KURS 1: NAME, PREIS, DAUER, INHALTE, VORAUSSETZUNGEN, ABSCHLUSS, STAND DER PRUFUNG AM

DATUM]
[KURS 2: ...]
[KURS 3: ...]

DEINE AUFGABE
1. Prife jeden Kurs mit finf Ja-Nein-Fragen:
a) Bringt mir der Inhalt direkt etwas fUr mein Ziel?
b) Kann ich dabei etwas bauen, das ich zeigen kann?
c) Passt der Zeitaufwand in meine Wochenstunden bis zum Enddatum?
d) Passt der Kurs zu meinem Wissensstand, ohne dass ich Grundlagen Uberspringe?
e) Steht Preis und Gegenwert in einem fairen Verhdltnis?
Bei "unbekannt" schreibst du das hin und ratst nicht.
2. Sag mir, bei welchem Kurs eine Antwort auf a) oder c) Nein lautet. Diese Kurse
scheiden aus.
3. Gib mir eine Empfehlung: buchen, warten oder direkt ein Projekt starten. Begrinde in
drei Satzen.
4. Plane mir ein Mini-Projekt, das ich parallel zum Kurs baue. Ein Teilziel pro Woche,
jeweils mit einem Ergebnis, das ich anschauen kann.
5. Mach einen Wochenplan mit festen Lernblocken.
6. Nenne mir drei Dinge, die ich vor dem Kauf noch beim Anbieter nachlesen muss.

REGELN

- Erfinde keine Preise, keine Inhalte und keine Bedingungen. Was ich dir nicht gegeben
habe, kennst du nicht.

- Behaupte nicht, dass ein Zertifikat einen bestimmten Job oder Verdienst bringt.




- Schreib in einfachem Deutsch und erklare Fachworter kurz.
- Wenn ein Projekt ohne Kurs schneller zum Ziel fihrt, sag das offen.
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MEIN TIPP

Ich lerne am schnellsten, wenn ich direkt an einem echten Problem aus
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meinem Business arbeite. Ein Kurs lohnt sich flir mich nur, wenn ich dabei

etwas baue, das ich danach wirklich benutze.

HIER PRUFST DU SELBST

Du kontrollierst Preise, Bedingungen und
Inhalte immer auf der aktuellen Seite des
Anbieters.

Du prufst, ob der Kurs zu deinem echten Ziel
passt und nicht nur zu einem allgemeinen
Wunsch nach mehr KI-Wissen.

Du schaust dir dein fertiges Projekt an, bevor
du es veroffentlichst oder in einen Lebenslauf
schreibst.

DATENSCHUTZ UND GRENZEN

Lade keine internen Firmendaten,
Kundenunterlagen, Zugangsdaten oder
geschutzten Code auf Kursplattformen oder in
offentliche Projekte.

Behaupte erst, ein Zertifikat zu haben, wenn
der Anbieter es bestatigt hat.

Prufe vor dem Veroffentlichen deines Projekts,
dass nichts Vertrauliches darin steckt.



KEINE ZEIT, DAS SELBST ZU BAUEN?

WIR BAUEN DAS FUR
DICH.

Ich schaue mir dein Business an und zeige dir im kostenlosen
Erstgesprach, wo Kl diram meisten Zeit spart.

Kostenloses Erstgesprach buchen

Diese Ressource ist kostenlos. Teil sie gern, aber bitte mit
Hinweis auf Lucas Riecken.



https://lucas-riecken.onepage.me/#kontakt

