
Als Solarbetrieb trotz steigender Konkurrenz 
planbar  Aufträge und Neukunden gewinnen.

Erfolgreiche Neukundenakquise durch ein 

digitales Vertriebsystem – ganz ohne 

Kaltakquise, Messebesuche oder Lead-

Plattformen



Herausforderung: Neue Kunden und Aufträge müssen aktiv gewonnen werden, um den 

Auftragsrückgang auszugleichen. Es fehlt aber der passende Ansatz im Vertrieb, um 

sich bei den aktuellen Marktbedingungen durchzusetzen.

Das Problem: Seit 2025 befinden sich Schweizer 
Solarbetriebe vor einer Insolvenzwelle



Die Lösung: Systematische Neukundenakquis
durch unser digitales Vertriebssystem 

Ergebnis: Gezielte Anfragen von potenziellen Bestandskunden und Umsatz-

steigerungen im mehrfach 6-stelligen Bereich innerhalt von 6-12 Monaten.

Im Durchschnitt erzielen unsere Kunden zwischen 10 bis 20% Umsatzwachstum, bereits im ersten Jahr.

B2B

B2C



Ergebnis:
-  180 Anfragen innerhalb von nur 6 Monaten

- Auftragsvolumen von 480.000 generiert

- Weniger Abhängigkeiten von Mund-zu-Mund-Propaganda

Von 0 Anfragen pro Monat auf +25 regionale Anfragen 
pro Woche im umkämpften Baselbiet

Kundenanfragen Neuer Umsatz

480‘000 CHF287Ergebnisse:

in den ersten 6 Monaten: 

Herostory: 

2 Jahre von 4 auf 15+

Standort: Pratteln BL

Zielkunden: Baselbiet, B2C + B2B

Wachstum: von 4 auf heute 16 Mitarbeiter



Ergebnis:
-  75 Anfragen in nur 30 Tagen

- Auftragsvolumen von CHF 45.000,- generiert, diverse noch ausstehend

- Überregionaler Bekanntheitsgrad erzeugt zusätzlich Skaleneffekte

Swiss Energy Partner
Standort: Laufen BL

Zielkunden: Schweiz ohne Randgebiete, B2C + B2B

Wachstum: Amortisierung der Marketingkosten bereits im ersten Monat

Kundenanfragen Neuer Umsatz

55‘000 CHF76Ergebnisse:

im ersten Monat

Herostory: 

Leadkosten unter CHF 15,-

Umsatzwachstum trotz Ende des Booms - über CHF 50.000,- 
pro Monat an durchschnittlich generiertem Auftragsvolumen
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