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,2Multimillionare nutzen diese Liste.”

(Kostenlose Liste + Anleitung)

Und nein - in diesem Dokument findest du keine magischen Tricks.
Keine Geheimformel. Kein ,, 1 von 10 schafft’s zur Million“-Blabla.

Was du hier findest, ist eine Liste, die Unternehmer nutzen,
um brutal ehrlich Bilanz zu ziehen - jeden Monat, jedes Quartal.

Weil sie wissen:
Erfolg ist kein Zufall. Er ist das Ergebnis von Klarheit, Fokus und
Entscheidung.

Ich arbeite seit fast 30 Jahren mit Geschaftsfuhrern, die genug vom
Strampeln haben.

Die raus wollen aus der Dauerlast — rein in echte Steuerung.

Diese Liste ist kein Zeitvertreib. Sie ist ein Spiegel.

Und wenn du sie ernst nimmst, wird sie dir schonungslos zeigen, wo
du dich selbst blockierst - und wo dein Wachstumspotenzial liegt.
Das hier ist dein Werkzeug, kein Wohlfuhl-Zettel.

Und wenn du mutig genug bist, damit zu arbeiten, wirst du dir selbst
nicht mehr ausweichen kénnen.

Respekt, dass du hier bist. Noch mehr Respekt, wenn du nicht nur liest

sondern auch realisierst.
- Claus
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FUr Geschaftsfuhrer, Unternehmer & Realisierer mit Anspruch
Hinweis: Bitte diese Liste ehrlich, vollstandig und schriftlich ausfiillen. Nur wer hinschaut, kann handeln.
1. Vertrieb & Kundenentwicklung

1.1. Wie hoch (in Prozent) war dein Fokus auf Vertrieb in diesem Monat?
%

1.2. Anzahl gefiihrter Gesprache:

Erstgesprache mit potenziellen Kunden:

Follow-ups mit bestehenden Leads:

Verkaufsgesprache (Pitch):

Gesprache mit Bestandskunden (Upsell/Cross-Sell): ____

1.3. Wieviel neuer Umsatz wurde generiert?
€

1.4. Wurde dein selbst gesetztes Umsatzziel fiir diesen Monat erreicht?
Ziel. €
Ist: €

o Ja o Nein Wenn Nein: Warum nicht?

1.5. Umsatz im Vergleich:

Vor 3 Monaten: €

Vor 6 Monaten: €

Reflektion:
Bin ich auf Wachstumskurs? Wo hange ich?
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§ 2. Digitale Werbung & Leadgenerierung

2.1. Welche Werbemalnahmen liefen? (z. B. Facebook Ads, Google, LinkedIn):

2.2. Anzahl Leads daraus:

2.3. Wie viele dieser Leads wurden zu Kunden?
2.4. ROAS (Return on Ad Spend):
€=ROAS____

Werbekosten: € Neuer Umsatz;

2 3. Unternehmerische Klarheit & Fokus

3.1. Wie viele Stunden hast du diese Woche am Unternehmen gearbeitet?
Std.

3.2. Welche 3 Aufgaben hast du bewusst delegiert oder automatisiert?

3.3. Was war deine groBte Ablenkung im Monat?

4} 4. Prozesse & Strukturen

4.1. Welcher Prozess wurde verbessert oder eingefiihrt?

4.2. Wurde dein CRM gepflegt und aktiv genutzt?

o Ja o Nein Wenn Nein: Warum nicht?

4 3. Gibt es einen klaren Vertriebsprozess?

o Ja o Nein o Teilweise
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7 15. Marketing & Sichtbarkeit

5.1. Welche Marketing-Aktionen wurden durchgefuhrt (Beitrage, Videos, etc.)?

5.2. Reaktion darauf (Likes, Kommentare, Anfragen)?

5.3. Wie viele neue Leads kamen durch:
Empfehlungen: _____

Social Media: ___

Werbeanzeigen: ______

Netzwerke / Kooperationen: ______

¢ 6. Fihrung & Team

6.1. Was war dein wichtigstes Fihrungsthema in diesem Monat?

6.2. Gab es klare Ziele fur dein Team? Wurden sie erreicht?
oJao Nein o Teilweise

6.3. Wo gab es Reibung oder Missverstandnisse?

») 7. Strategie & Entwicklung

7.1. Was war dein wichtigster unternehmerischer Durchbruch?

7.2. Welche groBe Entscheidung hast du aufgeschoben - und warum?

7.3. Welche Skalierungschance ist noch ungenutzt?
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Bei uns zahlt nicht, wie lange du schon dabei bist -
sondern wie schnell du realisierst.

Der Realisierer-Award geht an Unternehmer, die innerhalb der
ersten 3 Monate ihren ersten echten Umsatzrekord erzielen.

= BEHAVIORALE > INSIGHTS > REALIZATION

Eren Cicek von Cicek Media hat es geschafft, direkt in den ersten 90 Tagen der Zusammenarbeit
seinen Umsatz zu verdoppeln — und damit einen neuen Bestwert seit Griindung aufzustellen. Mit
einem klaren Fahrplan, echtem Sparring und kompromissloser Realisierung.

Adem Yasar von YASAR ETL konnte durch gezielte Struktur und Fiihrungsarbeit in kurzer Zeit seine
Performance im Vertrieb massiv steigern — und damit den ersten hohen fiinfstelligen
Monatsumsatz seit Griindung realisieren.

Das zeigt: Es geht nicht um Motivation. Es geht um Entscheidung.
Und wer bereit ist, wirklich zu realisieren, wird auch liefern. Punkt.
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Erfolgreiches Wachstum und professionelle Zusammenarbeit: Unsere
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° o [ L [
Vielen Dank an die Dohler Agentur flr den herausragend
Ich méchte mich herzlich bei Ihnen bedanken, dass Sie | Exzellenter Kundenservice ur
so freundlich unterstiitzt haben. Dank Ihrer Expertise unc groBartige= "eam!

konnten wir nach dem Start unseres Unternehmens erfol* \a.f*\‘g‘z(ﬁ v die Déhler N .
wachsen. Besonders beeindruckt hat uns die = “Ich méchte Age r:’lfﬁcht

14. Juli 2023

aaaaa‘“ Neukundengewinnung: Ein

Neukundengewinnung, die uns effi="-

gewinnen. Die Zusammea+~

>

professionell **'_
emﬂ‘ a
grol.

von &\ ‘“

Ich méchte meine auBerordentlich

leh mochte meine auBerordentlich |
teilen. Als Geschéftsfihrer des GAL
nach einem AuBerst informativen B
Déhler Agentur zusammenzuarbeite
AuBerst angenehm und professione
schlichtweg (berwiéltigend.

Dank eurer Unterstiitzung haben wi
erreicht. Unsere Webseite wurde k¢
Branding erheblich. Ebenso konnte
Mitarbeiter fur unser T~~-

D L Lk
ptentent
in seinerm S

Aber d
Mitarbe ppgolut zu &
eurer H Hert pahler ist

unsere ¢ pertor.

ach in i
I5gespra
Als Gest | gas initiale P sge G

Agentur L gyepsis reingeko ey
und die & Beyatungs‘a anc chw
unserer Zu yertvolien Gespra o Be
erfolgreich yonnte mMir ¢ chon ¥
Meh\-wer\ ge
sofort Verbes

von Hannes« ®

serund |

Hert Dahier kennt sie-

o persdn\\c"‘e
icht eine emz@e
fven

positiv in e

pementsprech® end K
emp(e\’\\enn

Untern ehmen Z

von Margel E2C

il und seine’ Exp

o
den ich 5010
eben, o

mmenarbeit War

usan!
shie rGons;\h\\t\ Q.
fur die ich

ment des S"&t@g Silep,

ngewinr ge""/fen/ rg af-‘hh
1 flr wpg, " e
sione ZUQQ Schn, ”

e

, TOP unternehmerischen Anséitze und Vermarktungsmanagement

15. Aug. 2023

\ar\\‘aﬂ Q\g\oﬁ‘ Wir méchten unsere auBerordentlich positive Erfahrung mit eurer Agentur
rel® teilen. Als Stellarcom waren wir von eurem umfassenden Onboarding und
‘'em anschlieBenden Strategiegesprach beeindruckt. Die Strategie, die ihr
seziell auf uns zugeschnitten habt, ermaglicht es uns, unser Unternehmen

0Kt 2083 uﬂsamm"‘ S iter auszubauen und unsere Geschéftsziele zu erreichen.

5 [ L [ Bongy

I
Danke fiir die groBartige Unterstiit ;. oh m "lrasante,

ur eure unternehmerischen Ansétze,
iber, wie wir unser
* ~val heben kénnen. Die
tmdengewinnung ist
ongere

5. duti 50, "

1. Okt. 2024

Danke fiir die groBartige Unterstit
Kann wirklich nur von positiven Ei
Macht bitte weiter so

Lo

a
e iy mij
Urch die

17. Jan. 2028

gender escnde ;
indsets.

Mick o
2 Jeden

ertise &in heraus@

n Prise

mmﬂ

pahler Consuiting

einer ordsn\hche
\ joh selhr \f:}ra\chuc
enen ynd W

Consulting naPe"

stitZ
nd bin ich pis heute’ L‘mt_er .

altio

an immes SO0 1y miir eine achh e

die Losung nicht kenne = w Sta rtsc )
pramsr\a e

inrem U diun
W\edef zur Han

und die klaren:

ntakt it Herr |
hricht
oder Nac
gestifte et hat, jagsen i \.‘0\'\
pwert
2u sammename\t plicken:

und freundlicn® L
un prernaity ng

he! fE“

© clausdoehler.de - Alle Rechte sind vorbehalten. Nachdruck, Kopieren oder Reproduktion (auch auszugsweise) in
irgendeiner Form (Druck, Fotokopie, Screenshot, Kopieren oder anderes Verfahren) sowie die Einspeicherung, Verarbeitung,
Vervielfaltigung und Verbreitung mit Hilfe elektronischer Systeme jeglicher Art, gesamt oder auszugsweise, ist ohne
ausdriickliche schriftliche Genehmigung des Urhebers untersagt. Alle Ubersetzungsrechte sind vorbehalten.



Délller Dijl'ller Dif)l’ller Dﬁhler Dohler
- Délller D

ler

Das Einzige, was dich von Ergebnissen wie diesen trennt —
ist nicht der Markt, nicht die Konkurrenz, nicht die Zeit. Es bist du.

Ich war Teil der Losung -
und mein groBtes Problem.

1996 Matthias Rohr, Stephan Weidner

Du willst endlich das erfolgreiche und erfiillte Leben fiihren, das du dir vorstellst.

Dann bist du hier genau richtig.
Nicht fir ein weiteres Motivationsseminar. Nicht fiir Mindset-Geschwurbel.
Sondern fiir echte Entscheidungen, klare Strukturen — und sichtbare Resultate.

Raus aus der Bequemlichkeit, in der du viel arbeitest, aber nichts davon wirklich
vorwartsgeht.

Weg mit Ablenkung, Ausreden und halbgaren Planen.

Wenn du bereit bist, dich selbst und dein Business auf ein neues Level zu fiihren — ohne
Umwege:

DENNBEERINHEES (T WK HIER KLICKEN UND TERMIN VEREINBAREN

Jetzt Termin fiir dein personliches 1:1 Sparringsgesprach buchen.

Ich arbeite nur mit Menschen, die bereit sind, Verantwortung zu iibernehmen. Das ist die
Realitat. Wenn's passt, gehen wir gemeinsam den Weg. Klar. Direkt. Ohne Drama.

Ich freu mich auf dich.
Claus

ClausD 6hler

© clausdoehler.de - Alle Rechte sind vorbehalten. Nachdruck, Kopieren oder Reproduktion (auch auszugsweise) in
irgendeiner Form (Druck, Fotokopie, Screenshot, Kopieren oder anderes Verfahren) sowie die Einspeicherung, Verarbeitung,
Vervielfaltigung und Verbreitung mit Hilfe elektronischer Systeme jeglicher Art, gesamt oder auszugsweise, ist ohne
ausdriickliche schriftliche Genehmigung des Urhebers untersagt. Alle Ubersetzungsrechte sind vorbehalten.


https://clausdoehler.de/

