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POWER 1-2-1

Das Power 1-2-1 dauert in der Regel nicht langer als 20 Minuten (pro Person 10 Minuten). Bitte zeige hier eine
hohe Zeitverantwortlichkeit. Dein Gesprachspartner wird es Dir danken. Bitte schreibe mit und sammle Deine
Gesprachsaufzeichnungen.

1. Datum ‘ 2. Beginn ‘ 3. Ende

4. Name ‘ 5, Firma ‘

Sascha Ladewig Ladewig GmbH

6. Berufskategorie

Softwarehersteller und Unternehmensberater

7. Was sind lhre Kernkompetenzen (Hauptprodukte/Dienstleistungen)?

Digitalisierung & Prozessoptimierung, IT-Strategie & Beratung, Softwareentwicklung & Architektur, Datenmanagement & Archivierung

8. Was ist Ihr Alleinstellungsmerkmal (USP) / Ihr wichtigstes Verkaufsargument?
Warum sollen andere ausgerechnet lhre Produkte kaufen bzw. Ihre Dienstleistung in Anspruch nehmen?

Wir denken DMS neu. Statt einfach nur Dokumente zuzuordnen bilden wir die Prozesse ab und archivieren so direkt.

9. Welche Firma aus welcher Branche ware ein guter Kunde fiir Sie?

10-200 Mitarbeitern mit Optimierungsbedarf bei der Back-Office Strukturierung. Alle Firmen die ein DMS bendétigen.

10. Wie konnte ich Sie bei meinen Kontakten ins Gesprach bringen?
Was wire ein guter Aufhanger oder Einstieg?

Zu viel Zeit geht beim Suchen von Informationen und Dokumenten drauf. Mehr Zeit firs Geschéaft!

11. Mit welcher Aktion unterstiitzen wir uns gegenseitig in den nachsten 24h?

12. Wer ist Ihr nachster Power 1-2-1 Gesprachspartner? Und wann fiihren Sie das Gesprach?
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