
ANALYSE-HANDLUNGS-RADAR 

Der proSynus Analyse-Handlungs-Radar (AHR) entdeckt die Potenziale zur Verbesserung in Ihrem Unternehmen. Er bildet die Grundlage für Ihren 
individuellen Maßnahmenplan und ist viel mehr als der klassische Soll-Ist Abgleich. Er fasst die Erfahrungen erfolgreicher Unternehmen, sowie die 
besten Erkenntnisse aus den neuesten Trends zusammen und kombiniert diese mit Ihren persönlichen Stärken und Entwicklungsfeldern. Damit Sie Ihre 
Ziele systematisch und schnell erreichen.

VERKAUFEN: PFLICHT UND KÜR

Sie leben nicht von der Produktion, sondern von dem Verkauf Ihrer Waren und 
Dienstleistungen. So ist jeder Kundenkontakt von enormer Wichtigkeit und oft 
sind es nur Nuancen, die über Erfolg oder Misserfolg entscheiden!
 

 

InIn jeder Phase des Verkaufsprozesses arbeiten wir mit Ihnen "on the job" - wir 
begleiten Sie in Ihrem Tagesgeschäft, egal ob im Kittel oder mit Krawatte. So 
werden kostenintensive Ausfallzeiten vermieden und wir erzielen unter realen 
Bedingungen den nachhaltigen Erfolg.
 Auf Wunsch stellen wir Ihnen ein Sales-PRO Team im Außendienst zur 
Verfügung, damit Sie Ihre Ziele noch schneller umsetzen:

Wir unterstützen Ihr Verkaufsteam schon bei der Akquisition und 
dem Beziehungsaufbau. Die genaue Bedarfsanalyse und später 
die korrekte Präsentation Ihres Angebotes sind erste Garanten 
für den erfolgreichen Abschluss. Jeder Verkäufer, der Zeit in 
seinen Kunden investiert hat, erwirbt damit das Recht UND 
die Pflicht die Abschlussfrage zu stellen. So trainieren wir 
Ihre Mannschaft nicht Ihre Mannschaft nicht nur in Argumentation und 
Einwandbehandlung, sondern gerade auch in den 
Abschlusstechniken.

• authentisches Verhalten und respektvoller Umgang mit jedem Kunden 

• Zeitmanagement und Selbstorganisation

• Akquisition

• Bedarfsanalyse

• Angebotspräsentation

• Argumentation und Einwandbehandlung

•• Abschlusssicherheit

• Fähigkeit zur Kundenbindung

• Kontaktmanagement und Reporting

• Führungsverhalten

So unterstützen wir Sie auf jeder Ebene des Vertriebsprozesses und stellen den 
nachhaltigen Erfolg sicher.



DIE BOTSCHAFT

Vieles was gestern noch erfolgreich war, ist heute schon überholt und kann 
dem Erfolg entgegenwirken. 
 

DAS COACHING

Gerade die Besten fordeGerade die Besten fordern intensives Coaching. Das gilt im Showbusiness, 
Sport und auch genauso in der Wirtschaft! Unser individuelles Training 
geht exakt auf die vorhandenen Leistungs- und Entwicklungspotenziale ein 
und optimiert diese nachhaltig.  
 
Wir freuen uns über Ihr Interesse und laden Sie ein, mehr über uns und 
unsere Arbeit zu erfahren.

STRATEGISCHE ZUKUNFTSICHERUNG

Autorisierter Partner von:

• AKQUISITIONS- UND VERTRIEBSTRAINING

• GEWERBE- UND FLOTTENGESCHÄFT

• AFTER SALES

• KUNDENKONTAKT-MANAGEMENT

• KOMMUNIKATIONSTRAINING

• MYSTERY SHOPPING

• C• COACHING ON THE JOB (VK, VL UND GF)

• REKRUTIERUNG UND AUSWAHLPROZESSE, PROFILING

• EMPLOYER BRANDING

• 360° CHECK FÜHRUNGSKRAFT

• VERKÄUFER SALES-CHECK 180°

• ONBOARDING

• NACHFOLGEREGELUNG

• MA• MANAGEMENT AUDIT

• ONLINE ASSESSMENT CENTER

VERKAUFEN

Ihr Unternehmen muss sich 
immer schneller auf veränderte 
Rahmenbedingungen 
einstellen. Um in diesem 
dynamischen Wandel zu 
bestehen, sollten stetige 
Modifikationen stattfinden. 
So überstehen Sie Krisenzeiten So überstehen Sie Krisenzeiten 
und werden auch in der 
Zukunft erfolgreich agieren. 
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