
D O W N L O A D  ·  T H E  T E C H  T R A N S L A T O R S  ·  E I N Z E L T R A I N I N G S

Einzeltrainings für IT- und
Tech-Profis — einfach erklärt.
Du kannst dein Thema. Jetzt geht es darum, dass andere dir folgen und
entscheiden können. Dafür gibt es drei Wege. Auf sechs Seiten steht, welcher zu
dir passt.

W E G  1

Einzeltraining

für eine Situation, die
ansteht

W E G  2

Das Lab

sechs oder zwölf Monate

W E G  3

Speaking
Leaders

für
Führungsverantwortliche

E R S T G E S P R Ä C H

15 Minuten

kostenlos und
unverbindlich

Du musst dich jetzt nicht entscheiden.

Sag im Erstgespräch, was bei dir ansteht. Wir sagen dir, welcher Weg dazu passt. Und wenn keiner passt, sagen wir dir
das auch.

D I E  S E C H S  F R A G E N  A U F  D E N  N Ä C H S T E N  S E I T E N

01 Welche drei Wege gibt es? Seite 02

02 Wann reicht ein Einzeltraining? Seite 03

03 Was ist das Presence & Performance Lab? Seite 04

04 Was ist die Tech-Speaker-Ausbildung? Seite 05

05 Was ist Speaking Leaders? Seite 06

06 Wie fängst du an? Seite 07

T H E  T E C H  T R A N S L A T O R S  ·  E I N Z E L T R A I N I N G S  V O N  N E O P 0 1



F R A G E  0 1

Welche drei Wege gibt es?
Alle drei arbeiten an derselben Sache: Technik so zu erklären, dass Menschen
folgen. Der Unterschied ist, wie lange es dauert und wie eng jemand mit dir
arbeitet.

W E G  1

Einzeltraining

Feste Einzeltermine für eine Situation,
die bald ansteht.

Ab 1.750 € je Person

W E G  2

Das Lab

Laufendes Training über sechs oder
zwölf Monate, mit Gruppe und
System.

Ab 4.750 € je Person

W E G  3

Speaking Leaders

Persönliches Sparring für Termine
mit großer Tragweite.

Ab 6.900 € je Person

W E N N  D U  S A G S T  … D A N N  P A S S T  …

„Ich habe bald einen Termin, der sitzen muss.“ Einzeltraining

„Ich will dauerhaft sicherer werden, nicht nur einmal.“ Das Lab

„Ich führe ein Unternehmen oder einen Bereich und brauche
vertrauliches Sparring.“

Speaking Leaders

Hier stehen nur die Einstiegspreise.

Alle Varianten und Laufzeiten stehen in der NEOP-Preisübersicht 09/2026. Wir schicken sie dir auf Anfrage oder bringen
sie ins Erstgespräch mit. Alle Beträge netto zuzüglich Mehrwertsteuer, verbindlich ist das individuelle Angebot.
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Wann reicht ein Einzeltraining?
Wenn du eine konkrete Situation vor dir hast. Eine Präsentation, ein Gespräch,
ein Auftritt. Wir arbeiten nur daran — zu zweit, in deinem Tempo.

01 Ein Tag am Stück
Sechs Stunden Coachingzeit, wenn der Termin bald ansteht und du konzentriert vorbereiten willst.

02 Fünf Termine über drei Monate
Der häufigste Weg: ein Ziel, Übung, Anwendung im Alltag und Rückmeldung dazwischen.

03 Zehn Termine über sechs Monate
Wenn mehrere Schritte aufeinander aufbauen sollen.

I M M E R  D A B E I

✓ Kostenloses Erstgespräch und ein Trainingsplan

✓ Video- und Audioanalyse

✓ Unterlagen und Aufgaben für die Zeit dazwischen

✓ Online, bei dir vor Ort oder in der NEOP Academy
Hannover

Gearbeitet wird an der Situation, die gerade zählt.

Der Unterschied zum Lab.

Hier bekommst du feste Einzeltermine für ein Thema. Im Lab trainierst du laufend über Monate, mit mehreren Formaten
und mit anderen zusammen.
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Was ist das Lab?
Das Presence & Performance Lab ist das ganzheitliche Kommunikationstraining
für Mitarbeitende aus der IT- und Tech-Branche. Du trainierst über Monate an
deinen echten Terminen — nicht an zwei Tagen im Seminarraum.

01 Live-Calls
Mehrmals pro Woche digital. Du bringst eine Situation mit, wir arbeiten daran. Alle Calls werden aufgezeichnet.

02 Präsenz-Workshops
Zwei Tage im Monat in der NEOP Academy Hannover. Hier übst du vor echten Menschen im Raum.

03 Feedback jederzeit
Schick uns ein Video, einen Mitschnitt oder ein Skript per WhatsApp. Du bekommst eine Rückmeldung, ohne auf einen
Termin zu warten.

04 Presence Academy
Die Lernplattform mit Videokursen und allen Aufzeichnungen, rund um die Uhr.

Sechs Monate

D E R  Ü B L I C H E  W E G

Du arbeitest an einem Schwerpunkt, der bei dir immer
wieder vorkommt.

Dazu gehört ein persönlicher Trainings- und
Entwicklungsplan.

Zwölf Monate

W E N N  E S  U M  M E H R  G E H T

Der Rahmen für die Tech-Speaker-Ausbildung und andere
Premium-Schwerpunkte.

Passt, wenn es um deine Rolle, deine Haltung und deine
Sichtbarkeit geht.

Es gibt keinen Kursbeginn.

Du steigst ein, wann du willst, und neue Leute kommen laufend dazu. Nach dem Erstgespräch kannst du am folgenden
Tag anfangen.
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Was ist die Tech-Speaker-Ausbildung?
Ein Schwerpunkt im Lab, über zwölf Monate. Am Ende bist du jemand, dem
Menschen bei technischen Themen gerne zuhören. Du nutzt alles, was das Lab
hat — aber mit einem klaren Fokus.

01 Dein Thema finden
Wofür stehst du fachlich, und wen willst du damit erreichen? Daraus entsteht deine Kernbotschaft.

02 Deinen Vortrag bauen
Struktur, Beispiele, Folien, Stimme und Körpersprache — bis der Vortrag steht.

03 Wieder und wieder auftreten
Im Unternehmen, vor Kunden, im Webinar oder auf einer Fachveranstaltung. Danach jedes Mal Feedback.

Geübt wird, bis der Auftritt vor echtem Publikum sitzt.

W A S  A M  E N D E  S T E H T

✓ Ein eigener Fachvortrag, den du wirklich hältst

✓ Sicherheit bei kritischen Rückfragen

✓ Ein Vergleich zwischen deinem ersten und deinem
letzten Auftritt

Warum das zwölf Monate dauert.

Es geht nicht um einen einzelnen Auftritt, sondern darum, wie du gesehen wirst. Das ändert sich nicht in ein paar
Wochen, sondern dadurch, dass du es oft genug getan hast.
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Was ist Speaking Leaders?
Persönliches Sparring für führende Köpfe aus IT und Tech. Für Termine, an denen
viel hängt — ein Board-Termin, ein großer Kundenpitch, eine
Veränderungsbotschaft, eine Townhall.

S O  W I R D  G E A R B E I T E T

01 Klären
Worum geht es, wer sitzt im Raum, welche
Entscheidung soll fallen?

02 Schärfen
Deine Position, deine Kernbotschaft und die
Fragen, die kommen werden.

03 Erproben
Der Termin wird durchgespielt, mit ehrlichem
Feedback.

04 Auswerten
Wie hat es gewirkt — und was heißt das für den
nächsten Anlass?

Gearbeitet wird an dem Termin, der wirklich ansteht.

Für wen

V E R A N T W O R T U N G  I M  H A U S

Geschäftsführung, CTOs, Gründerinnen und Gründer,
Bereichsleitungen.

Drei Paketgrößen, je nachdem wie viele Situationen begleitet
werden.

Wie es läuft

H Y B R I D

Überwiegend online, Präsenztermine in der NEOP Academy
Hannover.

Was vorbereitet, geprüft und vorrangig behandelt wird, steht
im Angebot.

Der Unterschied zum Einzeltraining.

Beim Einzeltraining arbeitest du an einer Fähigkeit, die du allgemein brauchst. Hier arbeitest du an einem bestimmten
Termin und daran, was davon abhängt.

T H E  T E C H  T R A N S L A T O R S  ·  E I N Z E L T R A I N I N G S  V O N  N E O P 0 6



F R A G E  0 6

Wie fängst du an?
Mit einem Gespräch. 15 Minuten, kostenlos, unverbindlich. Du sagst, was
ansteht. Wir sagen dir, welcher der drei Wege dazu passt.

W E G  1  ·  T E R M I N

Such dir einen Termin.

15 Minuten am Telefon, ohne
Vorbereitung.

Termin wählen

W E G  2  ·  A N F R A G E

Beschreib, worum es geht.

Anlass, Zeitrahmen, Ziel — mehr
braucht es nicht.

Anfrage senden

W E G  3  ·  W H A T S A P P

Schreib uns direkt.

Für kurze Fragen zu Angeboten und
Terminen.

01520 / 6189964

D E I N E  A N S P R E C H P A R T N E R I N N E N

Malena Gahr
Geschäftsführerin und Gründerin
malena@neop-consulting.de

Natalie Bertram
Leitung Seminarmanagement
natalie@neop-consulting.de

Kontakt

D I R E K T  E R R E I C H B A R

Telefon: 0800 / 88 111 80, kostenfrei aus dem deutschen
Festnetz.

E-Mail: info@neop-consulting.de

Im Netz: thetechtranslators.de

Preise

V O L L S T Ä N D I G  I N  D E R  Ü B E R S I C H T

Alle Formate und Laufzeiten stehen in der NEOP-
Preisübersicht 09/2026.

Wir schicken sie dir auf Anfrage zu.

Verbindlich ist immer das individuelle Angebot.

Was nach dem Gespräch passiert.

Du bekommst ein Angebot mit Format, Umfang, Terminen und Preis. Erst danach entscheidest du.
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https://calendly.com/neop-consulting/the-tech-translators
https://thetechtranslators.de/anfrage
https://wa.me/4915206189964

