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Kursplan

Faszination Verkauf -
die Kunst, erfolgreich
zu verkaufen

Im Seminar ,,Faszination Verkauf” lernst du von
Jorg Lohr, Udo Barth und Klaus J. Fink die Kunst
wirkungsvoll zu verkaufen.

Mit 39 Stunden Live-Training, Online-Kursen und
direktem Feedback fur maximalen Praxiserfolg.




Faszination Verkauf — die Kunst,
erfolgreich zu verkaufen

Entdecke die Geheimnisse erfolgreicher Abschluss-Spezialis-
ten! Tauche ein in die Welt des Vertriebs und erfahre die
entscheidenden Strategien, die Top-Performer von durch-
schnittlichen Verkdufern unterscheiden.

Einleitung

In unserem Verkaufsprogramm ,Faszination Verkauf* wirst du zum Meister des
Uberzeugens, zum Experten im Aufbau von Beziehungen und zum Champion
der AbschlUsse. Dartiber hinaus lernst du, wie du durch gekonntes Empfeh-
lungsmarketing deinen Interessenten- und Kundenkreis permanent und signi-
fikant erweiterst. Lass dich inspirieren, verbessere splrbar deinen Vertriebs-
erfolg und bring deine Umsatzzahlen auf eine nachste Stufe.

Das umfangreiche Seminarprogramm beinhaltet einen vorbereitenden Online-
Kurs mit Jérg Léhr und Udo Barth, das 3-tdgige Prasenzseminar mit unseren
Verkaufsexperten Udo Barth und Klaus J. Fink. Des Weiteren sind zwei an-
schlieBende interaktive Live Online-Einheiten sowie ein abschlieBender Nach-
haltigkeits-Online-Kurs von Jérg Léhr und Udo Barth mit 21 Modu- len inklu-
diert, um im Nachgang Erlerntes zu festigen.
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Umfang:
26 Stunden Live-Training Intensiv Lehrgang mit praxisnaher Umsetzung zur
direkten Anwendung im unternehmerischen Alltag.

« 3-tagiges interaktives Training im Prasenzseminar (24 Stunden)
Ergénzende interaktive Online-Live-Sessions (2 Stunden, 2 x 1-Stunden-
Einheiten)

13 Stunden Video-Selbstlernprogramm Flexibel abrufbare Inhalte zur eigen-

stéandigen Vertiefung.

« 19-teiliger Vorbereitungs-Online-Kurs (2,5 Stunden)

21-teiliger Nachhaltigkeits-Online-Kurs (10,5 Stunden mit 21 Modulen a 30
Minu- ten)

Verkaufsfokussierte Schwerpunkte:

— Verkaufs-Mindset und Verkaufspsychologie flr Solo-Verkaufer
— Systematische Kundenakquise und LeadGenerierung

— Professionelle Verkaufsgesprachsfiihrung ohne Team-Support
— Spezielle Verkaufskanale (Telefon, Online, Social Media)

— Verkaufs-Pipeline-Management und Erfolgsmessung
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19-teiliger Online-Vorbereitungskurs:

Modul 1

Dein Mindset entscheidet Giber deinen Erfolg

Modul 2
Deine Reise beginnt mit dem ,Warum*

Modul 3
Leg dich fest - mach deine Ziele konkret

Modul 4
Die Macht der Selbstdisziplin

Modul 5
Fokus auf Umsatz produzierende
Aktivitadten

Modul 6
Leidenschaft und Identifikation

Modul 7
Gespréachsvorbereitung und Leitfaden

Modul 8
Wer fragt, der fuhrt

Modul 9
Die EinwandFREIE Gesprachsfihrung

Modul 10
Produktnutzen vs. Produktstarke

Modul 11
Drei unterschiedliche Entscheider

Modul 12
Die vier Persdnlichkeitstypen

Modul 13
Preisgespréach — die Macht der krummen
Preise

Modul 14
Preisgesprach — der DECOY-Effekt

Modul 15
Preisgesprach — der Angebotsaufbau

Modul 16
Erfolgreiche Einwandverhandlung

Modul 17
Erfolgreich zum Abschluss

Modul 18
Gutes Reklamationsmanagement bindet
Kunden

Modul 19
Verpflichte dich!
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3-tagiges Prasenzseminar

Der praxisorientierte Kern unseres Ver- kaufsprogramms. Verkaufen ist eine
Fahig- keit, die jeder Mensch lernen kann. Unsere Referenten zeigen dir, wie
du mit SpaB und Leichtigkeit an die richtigen Kunden kommst. Vom ersten
“Hallo” in der Akquise hin bis zur perfekten Auftragsklarung, dem erfolgrei-
chen Verkaufen deiner Preise, Ein- wandbehandlung, einem gelungenen Emp-
fehlungsmanagement, Nachverkaufskon- takt uvm.

Nach dem Prasenzseminar:
weiBt du, welches Mindset erfolgreiche Verkdufer haben
verstehst du, wie du zielfihrend mit Kun- den kommunizierst
weiBt du, wie du dich optimal auf deine Gesprache vorbereitest
wirst du fir deine Kaltakquise einen kon- kreten Leitfaden haben
weiBt du, wie du deine Verkaufsgespra- che erfolgreich fihrst
verstehst du den Unterschied zwischen Produktstarke und Produktnutzen
wirst du souveran mit Einwanden sowie Vorwénden umgehen
hast du die Sicherheit fur zuklnftige Preis- und Verhandlungsgesprache
erkennst du verbale und nonverbale Kauf- signale
wirst du Reklamationen als Chance zur Kundenbindung nutzen
ist dir bewusst, welche Vorteile Empfeh- lungsadressen haben
begreifst du, weshalb 90 % aller Verkdu- fer nicht nach Empfehlungen fragen
erkennst du, welche wirtschaftliche Be- deutung Empfehlungsadressen haben

hast du erlernt, durch welche Fragen du qualifizierte Empfehlungen erhaltst
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2 Live Online-Kurse

Bei den zwei Live Online-Kursen wird dein erlerntes Wissen aus den vorhe-
rigen Bausteinen mit praktischen Ubungen nachhaltig bereichert. So werden
Fallbeispiele demonstriert und eine Ableitung fiir den Verkauf in den berufli-
chen Alltag des Solo-Selbststéndigen vertieft. Zudem wird anhand von Praxis-
beispielen die Umsetzung des Gelernten erprobt und die Analyse des Bespro-
chenen vertieft, erldutert und mit klaren Anleitungen versehen, um langfristig
Anwendung zu finden und den Vertriebserfolg nachhaltig zu gewahrleisten.
Erganzt wird dies mit offenen Q&A-Sessions, in denen jeder Teilnehmende
seine individuellen Fragen und konkrete Fallbeispiele in die Kleingruppe ein-
bringen kann und diese anhand von unternehmensnahen Praxisbeispielen fur
Herausforderungen des beruflichen Alltags Anregungen und konkrete Empfeh-
lungen fUr erprobte Vorgehensweisen erhalt.
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21-teiliger Nachhaltigkeits-Online-Kurs

Modul 1 Verkaufer-Mindset fur Solo-Selbst-
standige - Vom Fachexperten zum Verkaufs-
profi

Modul 2 Verkaufspsychologie fir Ein-Per-
son-Unternehmen — Menschen verstehen und
Uberzeugen

Modul 3 Authentisch verkaufen als Solo-
Selbststandiger - Persoénlichkeit als Verkaufs-
vorteil

Modul 4 Verkaufsmotivation und Durchhal-
tevermdgen - Mental stark bleiben im Solo-
Verkauf

Modul 5 Verkaufs-"Charisma entwickeln -
Ausstrahlung und Uberzeugungskraft als
Solo-Verkaufer

Modul 6 Kaltakquise flr Solo-Selbststan-
dige - Systematisch neue Kunden gewin- nen

Modul 7 Empfehlungsmarketing systema-
tisch betreiben — Kunden werben Kunden

Modul 8 Verkauf im Netzwerk - Beziehun-
gen in Umsatz verwandeln

Modul 9 Content-Marketing als Verkaufsin-
strument — Expertise Verkaufen

Modul 10 Digitale Lead-Generierung - On-
line systematisch Interessenten finden

Modul 11 Verkaufsgesprache strukturiert
fahren - Der Solo-Verkaufer-Leitfaden

Modul 12 Fragetechniken fur Solo-Verk&u-
fer - Den Kunden verstehen und flihren

Modul 13 Nutzenargumentation fir Solo-
Selbststandige — Mehrwert tiberzeugend
verkaufen

Modul 14 Einwandbehandlung im Solo-Ver-
kauf — Widerstande professionell Giberwin-
den

Modul 15 Verkaufsabschluss-Techniken flir
Solo-Verkéufer - Den Deal erfolgreich schlie-
Ben

Modul 16 Telefonverkauf flir Solo-Selbst-
standige - Erfolgreich verkaufen ohne Sicht-
kontakt

Modul 17 Online-Verkauf und Webinare - Di-
gital verkaufen als Solo-Unternehmer

Modul 18 Social Selling fir Solo-Selbst-
standige - Verkaufen in sozialen Netzwer- ken

Modul 19 Verkaufs-Prasentationen flr Solo-
Verkaufer — Uberzeugend prasentieren

Modul 20 Verkaufs-Pipeline-Management -
Verkaufserfolg systematisch steuern

Modul 21 Verkaufsoptimierung und Erfolgs-
messung — Kontinuierlich besser verkaufen



Bereit, zu wachsen?

Du hast jetzt einen klaren Einblick, was dich im Faszination Verkauf — die
Kunst, erfolgreich zu verkaufen erwartet. Du weiBt, wie tief dieser Kurs geht -
und wie sehr er dich nach vorne bringen kann.

Und wenn du dir jetzt denkst:
»,Das will ich auch!®
Dann ist der n&chste Schritt ganz einfach:

©: Buche dir jetzt dein kostenloses Beratungsgesprach

v/ Personlich & individuell
v/ 100 % unverbindlich
v/ Exakt auf deine Situation zugeschnitten

@ Scanne einfach den QR-Code
und sichere dir deinen Termin direkt online!

er Kurs ist zu 90 % staatlich forderfahig.

Risiko.
Grund zu zégern.

Mach jetzt den ersten Schritt -
und wir gehen den Rest gemeinsam.
Deine Marke wartet nicht. Starte jetzt.



